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CONFIANCA NAO SE GANHA,
SE CONQUISTA NA PRATICA.
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Mahle destaca papel das bronzinas na proteg&o do motor

Aplicada em motores leves, comerciais, pesados e hibridos, a bronzina
tem como principal fungdo evitar o contato direto entre partes metélicas
méveis, como o virabrequim e a biela do motor a combustio. Dessa
forma, reduzindo o atrito e garantindo o correto regime de lubrificagdo do
sistema. Esse controle é fundamental para o funcionamento eficiente do
motor. O componente funciona como um indicador precoce de anomalias, principalmente relacionadas
a lubrificagdo. “Como é o primeiro componente a reagir quando ocorre alguma falha no sistema, é
preferivel que a bronzina se desgaste antes, evitando danos a pegas mais complexas e de maior custo,
como o virabrequim, sendo assim a bronzina também protege o motor”, afirma Ednilson Rodrigues,
Engenheiro de Desenvolvimento de Produto da Mahle. A empresa também promove treinamentos
técnicos, cursos em parceria com o SENAI e oferece conteldos em plataformas digitais, com foco na
correta aplicacdo dos componentes.

Mobensani: 60 anos de exceléncia e
compromisso no setor automotivo

No transito;énxergar o outro é salvar.vidas.

Em 2026, a Mobensani celebra seis décadas de atuagdo no
competitivo setor de reposicdo automotiva, um marco que
representa nado apenas tempo, mas também consisténcia,
adaptacdo e um compromisso profundo com os clientes.
Fundada em 1966 no bairro do Tatuapé, em Sao Paulo, a empresa
comegou sua jornada produzindo componentes de borracha

para bombas hidraulicas. Nos anos 1980, sob a lideranca da familia Azevedo, a Mobensani Quem Instala e quem usa Ja Sabe

direcionou seus esforgos para o mercado automotivo. Hoje, a empresa opera em uma planta

de 33 mil metros quadrados em Guarulhos, produzindo mais Fie 1.5 milhdo de pecas mensais e - COmponenteS de SuspensaO e Nakata POde Contar.

empregando aproximadamente 600 colaboradores. A verticalizagdo de sua producgdo é um dos

principais diferenciais, garantindo controle de qualidade e agilidade em atender as necessidades - Quem exige qualidade e confianca, sabe com guem pode contar: lider em componentes de suspensao
do mercado. “A qualidade deve estar presente em cada etapa. Isso nos permite proteger a e preferida pelos mecanicos*, a Nakata oferece um amplo portfélio de amortecedores, bandejas pIVOS
confianga que construimos ao longo dos anos”, explica Suzane de Azevedo, CFO da Mobensani. _bieletas, molas, kits, barras de reacéo e mu1to mais. E cliente satlsfelto que n&o acaba mais.

Simone de Azevedo, CSO da empresa, reflete sobre a importéancia desse marco: "Completar 60 ' Pode contar E contlnua contando. E Nakata.. =

anos é motivo de orgulho, mas também de responsabilidade. Chegamos até aqui respeitando :

as pessoas e formando relagdes de confianga. Nossa trajetéria nos motiva a continuar evoluindo Lo
ao lado de clientes, colaboradores e parceiros.” A campanha “60 anos Mobensaneando o Brasil” E
simboliza o compromisso da empresa com a inovacao e a qualidade, reafirmando sua presenca no

mercado e a honra que tém em escrever a histéria do setor automotivo brasileiro.

Corteco amplia portfolio de pecas para linhas
leve e pesada

TECOAMPLIA'PORTFOLIO DE PEGAS
PARAVANS EPICAPES

A Corteco, marca do Grupo Freudenberg, anuncia a expansao
do seu portfélio com o langamento de sete itens, destinados aos
e segmentos leve e pesado. Os novos produtos tém aplicacdo para
veiculos da Fiat, Nissan, Scania e Toyota. Os componentes foram

desenvolvidos com tecnologia alem3, seguindo rigorosamente as especificagdes das montadoras para
atender as aplicacées da frota de veiculo leve comercial no mercado de reposicdo. As novidades incluem = APHOVEITJE EACESSE 0S CONTEUDOS FEITOS PARA VOCE./MEGANIGO

dianteiro do virabrequim, comando de vélvulas, traseiro do virabrequim, e haste de valvulas.

: *Pesquisayée\'/ista,o Mecéhico/lbsos Ipeé 2025.
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Escola do
Mecanico firma
parceria com a
Marketing & Soul, |
fortalecendo
atuacéo na
formacéo e
empregabilidade
de novos
mecanicos

LINHA
PROFISSIONAL

LINHA LEVE Soanee,

fluido hidraulico

na eficiéncia dos
amortecedores
com tecnologia HG

N— JUNTAS PRO

Presente nos amortecedores de suspensdo

e de direcdo da Nakata, o fluido hidraulico Qualidade e Design de quem desenvolve
é desenvolvido com diversos aditivos, entre

os quais se destaca o antiespumante. Como para montadoras: agol’a ao seu alcance-
explica Leandro Leite, coordenador de

Assisténcia Técnica e Garantia da Nakata,

o item possui papel fundamental para o

funcionamento do amortecedor e, por isso, I Alma metilica dupla:

merece atencdo. Segundo o profissional, Trazendo maior robustez ao item;

esse aditivo evita a formacdo de espuma

durante o funcionamento. Caso o fluido Maior durabilidade: .
Acompanha a vida util do motor e evita

A Marketing & Soul anuncia uma parceria
estratégica com a Escola do Mecanico,
referéncia em cursos de mecanica e capacitagdo
automotiva com mais de 35 unidades
franqueadas pelo Brasil e mais de 70 mil
alunos formados, em um movimento voltado
a expansdo estruturada da instituicdo e ao
fortalecimento de sua atuagdo no mercado. A

= apresente espumacao, haverd perda de
colaboracdo entre as duas empresas marca uma P - 5’ ¢ s @ F; . o desgaste prematuro;

nova fase para a escola, com foco na ampliagéao pertormance do ?mor'decc(la or. ulr?j ponto
de negécios, no desenvolvimento de relagoes Importante € a viscosidade controlada, que .
contribui para manter o desempenho do Melhor desempenho:

institucionais e no reforco de sua reputacédo no Com toda a tecnologia contida no item,

setor automotivo. amortecedor mais estavel em diferentes o desempenho da vedagdo é excelente;
faixas de temperatura.

Anel de fogo reforcado:
Proporciona melhor confiabilidade e resisténcia

Schaeffler reforga capacitagéo técnica na Autopar as vedacgdes dos cilindros;

Vedacdo por galerias:
Garante o isolamento dos canais de lubrificacdo
e arrefecimento preservando o corpo da junta;

O treinamento técnico segue como pilar do pds-venda da Schaeffler,

que se destacou na Autopar com o espago REPXPERT Super Tips,

oferecendo palestras e sessbes praticas sobre a complexidade dos

veiculos modernos. “A Autopar é estratégica para nos conectarmos =SNG, a df v ..

com reparadores e parceiros. Nossa presenca reflete a consolidagdo " | ‘:4“? rigidez: - il

da Schaeffler como lider em tecnologia de movimento e nossa missdo de fornecer a expertise que aior resistencia an tongue s piessdona Jplicacan
9 P q

o reparador precisa para o futuro da mobilidade”, afirma Rubens Campos, Vice-Presidente Sénior

da Schaeffler Vehicle Lifetime Solutions América do Sul. Diante de um setor em transformacao

com eletrificados e diagndsticos complexos, a marca foca na reciclagem dos profissionais. O

objetivo é aprimorar a capacitacdo técnica para reduzir problemas nos reparos e aumentar a

lucratividade das oficinas.

Elring amplia portfoélio para motores leves e pesados e @

- . i 5, SAIBAMAIS SOBRE A CORTECO: Assisténcia Técnica e Garantia:
langa linha de coletores de admisséao e
ﬂ E' (©) 1195033-8899
A ElringKlinger, multinacional alemad e um dos principais fornecedores g e )
. . . . , - == cortecocomvoce@corteco.com.br
mundiais de componentes para o mercado original (O&M) e também para a [ =
m @& www.corteco.com.br

reposicdo automotiva, amplia seu portfdlio com novos produtos voltados a

manutencao e reparacdo de motores. Os langamentos incluem solucdes para veiculos leves e pesados,
com destaque para juntas de cabecote, jogos de juntas completos e a nova linha de coletores de
admissdo desenvolvidos com alto padrdo de qualidade e projetados para garantir vedagao eficiente,
durabilidade e desempenho. a brand of

FREUDENBERG-NOK
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procedéncia das pecas, na protecdo da operacdo dos clientes e na evolugcao %N —
EM NOSSO PORTFOLIO — O MAIS

Cummins reforga alerta sobre pegas ndo genuinas e amplia
do portfélio remanufaturado ReCon, que passa a incorporar solugdes mais PEGAS AUTOMOTIVAS e
versateis para ampliar a cobertura de aplicacdes. “Temos identificado
‘l'.
Seineca traz componentes fabricados sob padrao <> SEINECA COMPLETO DO MERCADO. v
internacional 9 e

estratégia com a linha ReCon
crescentes movimentagdes no mercado que envolvem a oferta de componentes
— /— - I NS
A Seineca, fabricante chinesa de filtros automotivos e componentes A 18— = ‘~

A Cummins Brasil participou da 12* edigdo da Autopar, e reforcou durante o B N Os So
evento, uma agenda centrada na confiabilidade do aftermarket, com foco na - )
apresentados como Cummins e supostamente genuinos. Esse tipo de prética pode comprometer a
integridade e o desempenho dos motores, além de colocar em risco a operagdo dos nossos clientes”, n
destaca Mariana Marcondes, lider do Negécio de Pecas da Cummins Brasil.
de transmissdo, consolida sua presenca global com atuagdo em mais

=
de 85 paises. O grande diferencial da marca no mercado de reposicdo A
é o controle integral de toda a sua cadeia de suprimentos, desde a selecdo da matéria-prima até - ;\_- —
os processos finais de fabricacdo. Esse rigor produtivo garantiu a empresa a certificagdo interna- . /-—

\x

os requisitos técnicos do equipamento original.

cional IATF 16949:2016, um selo de qualidade exigido pelas principais montadoras globais, asse- / /
gurando que as pegas entregues ao mercado sigam rigorosamente os padroes de engenharia e 6\ /// ' |

Phinia inaugura primelra linha de produg&o no Brasil )
para injetores Delphi GDi de 350 bar
A Phinia, fornecedora industrial diversificada e lider global no
desenvolvimento de sistemas de combustivel, sistemas elétricos e
solucbes para o aftermarket, inaugura oficialmente uma nova linha de
producdo em sua planta de Piracicaba (SP), dedicada a fabricacdo de
injetores Delphi de injecdo direta de combustivel (GDi) de 350 bar. Com
a nova linha, a unidade fabril de Piracicaba passa a integrar a estrutura global de producdo de GDi da
Phinia, ao lado das operagdes no México, na China e na Roménia. “Estamos trazendo para o Brasil
uma tecnologia extremamente sofisticada, que representa o estado da arte dos sistemas de injecdo
de combustivel na atualidade”, afirma Giovani Benato, diretor-geral da planta da Phinia em Piracicaba.

1

i

|

PRI a2 a A A4

Aftermarket apresenta nova linha TRW de cilindros
de roda para linha leve

A ZF Aftermarket amplia sua oferta de componentes para sistemas de
frenagem da marca TRW com o langamento de novos cilindros de roda
para linha leve. Os novos equipamentos reforcam a cobertura de por-
tfélio ao mercado de reposicdo com solugdes voltadas a segurancga, desempenho e confiabilidade.

1S09001/ IATF 16949 www.sampel.com.br Qualidade Original
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Lubrax langca embalagem com 65% menos plastico e

avanga na inovagéo do mercado de lubrificantes

Lubrax, marca da Vibra reconhecida por tecnologia e desempenho no mercado " P 0 L I AS - T E N S 0 R E S . B 0 M BAS D IA'G UA

de lubrificantes, anuncia o langamento da primeira embalagem flexivel tipo pou- : %

ch do segmento no Brasil — uma solugdo que reduz em cerca de 65% o consumo ' 1 E K I TS D E D IST R I B U I CAO .
de plastico em comparacéo aos frascos rigidos tradicionais. Além de utilizar sig- §# iR\ E

nificativamente menos material, a embalagem é mais leve, flexivel e resistente, Nl Sl [ Siga:

sem qualquer impacto na qualidade, seguranca ou performance do produto. Na & ' i E

pratica, o langamento do pouch representa, ja em 2026, a retirada de 353 tone- S —

ladas de plastico do mercado — o equivalente a aproximadamente 7 milhdes de , @ranalle.poliasetensores

garrafas PET de 2 litros. . ranalle.com.br

WEGA anuncia Mario Brescancini como novo Head de
Vendas Brasil

A Wega anuncia oficialmente a chegada de Mario Brescancini como novo
Head de Vendas Brasil. Com mais de 30 anos de sélida trajetéria no afterma-
rket de autopecgas brasileiro, Brescancini assume o cargo com a missido de
somar forgas e ampliar o apoio a rede de distribuidores da marca em todo o
territério nacional.

A chegada do novo Head de Vendas reflete o periodo de atuagées importantes
para a Wega. A companhia recentemente anunciou a aquisicdo da Autoimpact,
fortalecendo sua presenga no segmento de palhetas automotivas no Brasil.

Denso amplia solugdes para o mercado de reposicao
com o langamento do Kit Colis&o

A Denso apresentou ao mercado de reposicdo automotiva uma nova

solucdo estratégica voltada para otimizar o fluxo de manutencédo pos-

-sinistro: o Kit Colisdo. O produto consolida em uma Unica embalagem

e sob um Unico cédigo os componentes essenciais de arrefecimento e

climatizacdo que costumam ser mais demandados em reparos frontais. A

proposta da empresa é simplificar processos logisticos, de cotagdo e de

controle de estoque em oficinas mecanicas e centros de reparagao.

O diferencial técnico da solugdo baseia-se em dados de campo da engenharia sobre a alta recorréncia
de danos simultdneos em batidas frontais. Estatisticas de mercado apontam que 100% desses casos exi-
gem a troca do condensador, 70% demandam a substituicdo do radiador e entre 35% e 60% das vezes
o eletroventilador também é afetado. Ao unificar esses itens, o kit elimina a complexidade da busca por
pecas fracionadas e garante a chamada “montabilidade garantida”, assegurando total compatibilidade
e reduzindo retrabalhos.

Para os reparadores, o formato reduz o tempo de inatividade do veiculo no péatio, aumentando a pro-
dutividade geral da oficina. Do ponto de vista econdmico, a aquisigdo conjunta oferece melhor custo-

-b fici a da d d te. Ja liente final, it A
Vantagem o5t3 na aplicacso do pecas com padiae de qualidade original da montadora. sssegurando NOS SOMOS POTENCIA.
d h durabilidad iginais d iculo. Atual te, tfélio d t 29 Z
opcoms de kits de colisao, cobrindo mais de 200 aplicacses ma frota nacional oo NOS SOMOS TECNOLOGIA.
-
ranalle.com.br NOS SOMOS A RANALLE!
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VAI VIAJAR NAS FERIAS?

YPF Lubrificantes destaca portfolio de leves durante a

Autopar 2026 REVISE SEU CARRO E PEGUE A ESTRADA COM TRANQUILIDADE.

A YPF Lubrificantes apresentou seu portfélio de lubrificantes para veiculos Na hora da troca. escolha prod utos que entregam q ualidade
leves ao mercado de reposicdo automotivo. Durante o evento, a marca ;
pertencente ao Grupo Usiquimica, destacou as linhas Elaion e Elaion Auro, de ponta a ponta. Escolha certo, escolha Cabovel.

desenvolvidas sob o conceito TEC — Tecnologia em Evolucdo Constante. A
abordagem reflete o compromisso global da YPF Lubrificantes em acom-
panhar a evolucdo dos motores, mantendo niveis elevados de protecéao, eficiéncia e desempenho.

Dana lanca guia para agilizar a manutengé&o de eixos
Cardan

A Dana lanca o “Estudo Facilitador de Componentes de Cardan” Albarus
e Spicer, material técnico inédito e exclusivo desenvolvido especialmente
para frotistas, balconistas, televendas e reparadores, o guia permite loca-
lizar rapidamente a peca correta, agilizando o atendimento no balcdo de
autopecas e garantindo a montagem precisa na oficina. “Utilizar a pega
errada em um eixo cardan pode gerar vibracdes severas, ruidos, quebra
prematura do conjunto e riscos a seguranca. O Estudo Facilitador foi cria-
do para eliminar duvidas e garantir precisdo e rapidez na escolha da componente certa”, afirma
Fabio Murta, gerente de trade marketing.

MANN-FILTER:85anosdeinovagao e sustentabilidade

Originéria de Ludwigsburg, na Alemanha, a MANN-FILTER evoluiu de
suas raizes locais para se tornar uma marca internacionalmente reconhe-
cida, expandindo globalmente desde a década de 1960. Hoje, é vista
como uma das marcas mais confidveis no mercado global de reposicao
automotiva. Para Bert Kempeneers, vice-presidente de Operacdes na
Ameérica do Sul e Gerente Geral no Brasil da MANN+HUMMEL, celebrar
os 85 anos representa um compromisso renovado com a inovacdo e a sustentabilidade. Segundo ele,
a empresa mantém seu propdsito de influenciar positivamente o setor automotivo através de praticas
sustentaveis e inovadoras. Raul lvo Cavalaro, Diretor de Marketing e Vendas da MANN+HUMMEL Brasil,
reforca que a constante evolugdo da empresa é uma resposta as transformagées da industria automo-
tiva. Essa capacidade de adaptacdo evidencia o compromisso da MANN-FILTER com a qualidade e a
atualizagdo tecnoldgica, consolidando sua posi¢do de destaque no mercado.

Juntas lllinols amplia linha de solugdes para

reparac&o de motores
LINHAS LEVE

PESADA

UTILITARIOS

A Juntas lllinois langou dois novos produtos: a nova bomba de dleo
da marca e a régua de precisdo para controle de planicidade. Os lan-
camentos reforcam a estratégia da empresa de ampliar seu portfélio
com solugdes que contribuam diretamente para a qualidade da repa-
racdo automotiva, oferecendo mais seguranca, produtividade e con- ) cieme y
fiabilidade aos profissionais do setor. “Nosso objetivo é desenvolver AGRICOLA
produtos que realmente facam diferenca no dia a dia do reparador”, afirma o diretor Lucas Tur.
Para Fernando Torre, Gerente de Vendas e Assisténcia Técnica no Brasil, os langamentos reforcam

a proximidade da marca com os profissionais da reparacao. “A oficina precisa de solu¢des praticas
e confidveis, que entreguem precisdo técnica e reduzam perdas de tempo”, destaca. ‘ é mm

A MARCA DO CABO ORIGINAL
12 - AUTO REVISTA PERNAMBUCO ; 5 =
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} MENOR RUIDO
Nossas bombas de 8ieo operam
silenciosamente, reduzindo
significati o ruido do




NOSSA , =
ABR 20:?;::[? 2027

46 -
AUTONORTE

DE HISTORIA,
TRABALHO
E CONFIANGA.

ANOS

+ de 1-200

COLABORADORES
FILIAIS EM TODAS
AS REGIOES DO BRASIL

+de 65 Mil

CLIENTES ATENDIDOS E SATISFEITOS L Fe

+ de 230

FORNECEDORES PARCEIROS

13 VEZES

ELEITA UMA EMPRESA
GPTW - GREAT PLACE TO WORK

% PECA AUTO NORTE
FPRIMA
AUTONORTE Bp&s"‘ i biese PARTS

@autonortedistribuidora @pecabrasil m @autonortediesel AUTOMOTIVE
br www pecabrasil.com.br

www.autonorte.com.|

Ha 46 anos, a Auto Norte constréi uma historia
marcada por trabalho, proximidade e confianca.
Fundada em 1980 por Carlos Eduardo
Monteiro (Cacai), a empresa nasceu com o0
proposito de oferecer um atendimento préximo e
relagoes duradouras com clientes e parceiros.
Essa visdo transformou a Auto Norte em uma
das principais distribuidoras de autopecas do
Brasil, sempre guiada por valores como ética,
transparéncia, profissionalismo e respeito
as pessoas.

Nas ultimas decadas, a chegada da nova
geracdo marcou um importante ciclo de
expansao e transformacao do Grupo. Gustavo
Monteiro, diretor Comercial, e Bruna Monteiro,
diretora de Marketing e Gente, participam
ativamente das decisdes estratégicas da
empresa, contribuindo para seu crescimento,
inovagcao e fortalecimento da cultura
organizacional. Ao lado de uma equipe guiada
pelos mesmos valores que deram origem a Auto
Norte, seguem construindo o futuro da empresa,
preservando sua esséncia e renovando, todos os
dias, o compromisso de continuar sendo a sua

distribuidora preferida.
1

CARLOS EDUARDO
MONTEIRO (CACAI)

FUNDADOR
AUTO NORTE




A CHEVROLET
RESSUSCITA O NOME
SONIC EM UM INEDITO

SUV CUPE

mercado automobilistico brasileiro acaba
Ode ganhar um novo integrante na acirrada

disputa dos utilitarios esportivos. A Che-
vrolet apresentou oficialmente o Sonic, um SUV
cupé de porte compacto produzido localmente e
posicionado estrategicamente entre o Onix Ac-
tiv e o Tracker. Fruto de um investimento de R$
1 bilhdo em engenharia e modernizacio fabril,
o modelo chega com a missdo de inaugurar um
novo momento para a marca no pais, competindo
em uma categoria que hoje abocanha quase 25%
dos emplacamentos nacionais. Essa ofensiva em
busca de diferenciagdo visual abriu espago para
um nicho especifico: os modelos de silhueta cupé.
De olho nessa movimentacdo que dita tendéncias
urbanas, a Chevrolet decidiu trazer de volta um

Um modelo racional e bem equipado
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nome conhecido do publico brasileiro, mas
com uma roupagem completamente diferente.
Ao observar o Sonic de perto, fica claro que
o design foi trabalhado para causar impacto
imediato nas ruas. A silhueta traz aquela queda
caracteristica na coluna traseira que define os
crossovers cupés, acompanhada por um vidro
inclinado e um balango posterior ligeiramente
alongado para equilibrar as proporgdes. Na
dianteira alta, o modelo adota a atual lingua-
gem de estilo global da General Motors, inspi-
rada no Equinox EV, dividindo o conjunto 6p-
tico em dois andares: as luzes diurnas em LED
ficam posicionadas junto ao capd, enquanto
os fardis principais ficam embutidos nos ni-
chos do para-choque.

“A vida a bordo revela um ambiente
moderno, com foco na integracdo
digital que atrai o consumidor
conectado.”

O chamado Virtual Cockpit System domina o
painel através de duas telas integradas: uma de
8 polegadas configuravel para o quadro de ins-
trumentos e outra de 11 polegadas para a central
multimidia, ligeiramente voltada para o moto-
rista. Ha espelhamento sem fio para os sistemas
Android Auto e Apple CarPlay, carregador por
inducdo e o sistema OnStar, que nesta linha inau-
gura uma estrutura de servicos com plano béasico
incluido por oito anos. No quesito espaco, os 4,23
metros de comprimento e a boa largura garantem
acomodac3o honesta para os ocupantes, enquan-
to os bancos adotam uma camada extra de espu-
ma (padrao pillow top) para melhorar o apoio do
corpo. O porta-malas de 392 litros é correto para
a proposta, oferecendo aproveitamento vertical
gragas ao formato da traseira.

Debaixo do capé, a Chevrolet optou por uma re-
ceita amplamente testada no mercado nacional:
o motor 1.0 turbo de trés cilindros com injecédo
direta, calibrado especificamente para as carac-
teristicas de peso e aerodindmica do Sonic. Sdo
115 cavalos de poténcia e 18,9 kgfm de torque,
acoplados a uma transmissdo automatica de seis
marchas. Com um peso total contido em 1.139
kg e um coeficiente aerodindmico (Cx) de 0,35
— nUmero bastante favoravel quando compara-

do aos SUVs de formato “caixote” tradicionais
—, o veiculo entrega aceleragdes progressivas e
um comportamento agil no transito. O zero a 100
km/h ocorre em cerca de 10 segundos, mas o real
trunfo do conjunto esta na eficiéncia. Os nimeros
oficiais do Inmetro apontam médias de 14,8 km/I
na gasolina e 10,4 km/l no etanol em uso rodovi-
ario, auxiliados por tecnologias praticas como o
sistema Start/Stop e o gerenciamento inteligente
de carga da bateria durante as desaceleragoes.
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“Em termos de engenharia mecdnica, a GM aplicou um jogo de amortecedores

pressurizados com tecnologia Multi-Tunable Valve.”

Na pratica, as valvulas internas da suspensao foram
recalibradas para lidar com o asfalto brasileiro,
oferecendo boa capacidade de filtragem de
imperfeicdes no asfalto esburacado das capitais
sem deixar a carroceria oscilar demais em curvas
fechadas. A direcao elétrica progressiva também
recebeu uma calibragdo dedicada, garantindo
respostas diretas em velocidades de cruzeiro e
maciez extrema na hora de realizar manobras de
estacionamento. O vao livre de 20 centimetros
em relacdo ao solo reforga a proposta utilitaria do
modelo, permitindo transpor valetas e lombadas
com facilidade no cotidiano.

No quesito seguranca activa, o Sonic marca a
introducéo do pacote Chevrolet Intelligent Driving
de nova geracdo. O sistema utiliza uma camera
de alta definicdo posicionada no para-brisa,
que ganhou 40% a mais de area de varredura.
Esse upgrade técnico permite que a frenagem
automatica de emergéncia atue em velocidades
que variam de 8 a 130 km/h, identificando n&o
apenas carros, mas também pedestres e ciclistas.
O pacote é complementado pelo assistente de
permanéncia em faixa com correcdo ativa no
volante, alerta de ponto cego nos retrovisores e
seis airbags de série em todas as configuragdes.
Na versdo esportivada RS, o motorista ainda conta
com o auxilio do sistema Easy Park, que gerencia
as manobras de estacionamento paralelas ou
perpendiculares de forma semiauténoma.

O INEDITO SUV CUPE )
DESEMBARCA NO CEARA
PRONTO PARA MOSTRAR

QUE O DESIGN ARROJADOE A
ECONOMIA DE COMBUSTIVEL
PODEM CAMINHAR JUNTOS NA
MESMA ESTRADA.

Comercialmente, o Sonic desembarca no mercado
em duas variantes bem equipadas e com precos
competitivos. A versdo Premier, voltada ao
requinte com acabamento interno em dois tons e
detalhes externos cromados, chega com o prego

sugerido de R$ 139.990.

Para quem prefere um apelo visual agressivo, a
versao RS adota teto, rodas e retrovisores pintados
em preto brilhante, além de gravatas escurecidas e
costuras vermelhas na cabine, tabelada em

RS$ 148.990.
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CURIOSIDADES DO
NOVO SUV CUPE

Desenvolvimento exaustivo:

Antes de ganhar as linhas de montagem de-
finitivas, o projeto do Sonic consumiu inten-
samente ferramentas virtuais avangadas e
inteligéncia artificial para otimizagdo de su-
perficies e testes de colisdo estrutural. Poste-
riormente, os protdtipos fisicos enfrentaram
severas rotinas de rodagem no Campo de
Provas da Cruz Alta, acumulando quilometra-
gens extremas em pistas que reproduzem as
piores condi¢cdes de pavimento do planeta.

Foco ecologico:

A modernizacdo da linha de producao para
receber o Sonic seguiu padroes globais de
sustentabilidade. O utilitério foi concebido
com foco na economia circular, apresentan-
do um indice projetado de 90% de recicla-
bilidade e mais de 97% de recuperabilidade
de seus materiais ao final de seu ciclo de uso.

Atualizagdes na nuvem:

A arquitetura eletrénica do Sonic é compa-
tivel com o sistema Over-the-Air (OTA). Isso
permite que o veiculo receba atualizagdes de
calibracdo de motor, melhorias nos médulos
de seguranca e corre¢des na interface multi-
midia remotamente através da internet, eli-
minando a necessidade de visitas frequentes
a oficina para atualizacdes de software.

Gravata Inédita:

O Sonic é o primeiro veiculo da Chevrolet no
mundo a adotar o novo logotipo global da
marca, que estad mais horizontal, minimalista
e com acabamento em preto fosco integrado
a grade.

KITSAUTOMOTIVOS

A FROTA BRASILEIRA JA ULTRAPASSOU 124 MILHOES DE VEICULOS EM
CIRCULACAO, AUMENTANDO A DEMANDA POR MANUTENCAO E
REPOSICAO EM TODO O PAIS. PARA ACOMPANHAR ESSE CRESCIMENTO, A
PYSKO REALIZOU MAIS DE 100 LANCAMENTOS NOS ULTIMOS DOIS MESES,
AMPLIANDO SEU PORTFOLIO E A COBERTURA DE APLICACOES. E SEGUIMOS
ACELERANDO: NOVOS ITENS JA ESTAO EM DESENVOLVIMENTO E OUTROS
LANCAMENTOS SERAO APRESENTADOS AINDA ESTE MES, REFORCANDO
NOSSO COMPROMISSO COM A EVOLUCAO DO MERCADO AUTOMOTIVO.

ESCANEIE O QR CODE [=]
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segmento de SUVs acaba de ganhar um

novo protagonista que ndo pede licen-

ca para impressionar. O Renault Koleos
Full Hybrid E-Tech chega ao mercado ndo apenas
como um veiculo, mas como uma declaracdo de
estilo e sofisticagdo tecnoldgica. Com 4,78 me-
tros de imponéncia, o modelo equilibra perfeita-
mente a robustez de um SUV com o refinamento
de um sedan de luxo. Com preco sugerido de R$
289.990, o modelo se posiciona como o novo es-
tandarte tecnoldgico da fabricante no pais.

DESIGN COM DNA
DE PISTA

A primeira impressdo é marcada pela assinatu-
ra Esprit Alpine. Inspirada na lendaria divisdo
esportiva da Renault, essa versdo traz um visual
exclusivo: rodas diamantadas de 20 polegadas,
pintura acetinada e a iconica grade frontal com
padrdo em diamante. Detalhes em azul gravados
a laser e a bandeira tricolor francesa nos bancos
sdo "easter eggs” que reforcam a heranca euro-
peia do modelo. Ao abrir a porta, o habitaculo
revela um verdadeiro lounge sobre rodas. O uso
extensivo de Alcantara no painel e portas, soma-
do as costuras tricolores e a iluminagdo ambiente
personalizével, cria uma atmosfera premium. Para
quem viaja atras, o conforto é de primeira classe:
sdo 320 mm de espaco para os joelhos — um dos
melhores da categoria.
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O PODER DA EFICIENCIA:
TECNOLOGIA E-TECH

Sob o capd, o Koleos esconde um conjunto mo-
topropulsor fascinante. A tecnologia Full Hybrid
combina um motor 1.5 turbo de alta eficiéncia
com dois motores elétricos e a transmiss3o inte-
ligente DHT. O resultado? 245 cv de poténcia e
uma aceleracdo de 0 a 100 km/h em apenas 8,3
segundos. O segredo esté na gestado de energia.
Na cidade ele consegue rodar até 75% do tempo
no modo elétrico, sem que vocé precise se preo-
cupar com tomadas ou cabos. E o siléncio de um
carro elétrico com a autonomia e praticidade de
um hibrido, registrando a impressionante média
urbana de 13,1 km/I. A plataforma CMA, fruto da
parceria com a Volvo e Geely, garante uma rigidez
estrutural e um nivel de seguranca que s&o refe-
réncias globais.

UM ECOSSISTEMA DIGITAL
IMERSIVO

O painel é dominado pela tela panorémica
Open’'R. S&o trés displays de 12,3 polegadas que
transformam o cockpit em um centro de comando
intuitivo.

e Entretenimento a bordo: Com os apps Whale
e Cinema pré-instalados, vocé pode assistir
ao seu streaming favorito (como Disney+ ou
Prime Video) enquanto o carro esta estacio-
nado.

¢ Som de Cinema: O sistema Bose® com 10
alto-falantes conta com cancelamento ativo
de ruido, garantindo que o som do motor ou
da estrada n3o interfira na sua playlist favo-
rita.

HUMAN FIRST:
SEGURANGCA QUE _
ANTECIPA O AMANHA

A Renault incorporou 29 sistemas de assistén-
cia (ADAS) sob a filosofia Human First. O desta-
que absoluto vai para a Camera 360° com Chassi
Transparente (540°), que permite “enxergar atra-
vés"” do capd, facilitando manobras em terrenos
irregulares ou vagas apertadas.

O “Anjo da Guarda”
Tecnologico:

e Conducdo Autonoma Nivel 2: O carro man-
tém a faixa, ajusta a distdncia do veiculo a
frente e até auxilia em mudancas de faixa.

e Estacionamento Auténomo: Vocé escolhe a
vaga e o Koleos faz o resto — controla volan-
te, aceleracdo e frenagem sozinho.

e Seguranca Ativa: Frenagem de emergéncia
(inclusive em curvas e marcha a ré) e alerta
de ponto cego com intervengdo direta no
volante.

INTELIGENCIA AO
DIRIGIR

O motorista pode escolher entre cinco personali-
dades distintas através dos modos de condug&o:

e ECO: Para quem foca na méxima
sustentabilidade.

¢ Comfort: Direcao leve e rodar suave para o
dia a dia.

e Sport: Respostas imediatas e direcdo mais
firme.

e Snow: Tracdo otimizada para pisos
escorregadios.

e Al (Inteligéncia Artificial): O modo “mente
brilhante”, onde o carro aprende seu
estilo e alterna automaticamente entre os
modos para entregar o melhor equilibrio no
momento.

e Conectividade Total: My Koleos

A experiéncia continua fora do carro. Pelo aplica-
tivo My Koleos, seu smartphone vira uma chave
digital. E possivel climatizar a cabine a distancia,
aquecer o volante antes de entrar, checar a pres-
sdo dos pneus ou localizar o veiculo em um esta-
cionamento lotado. O Renault Koleos E-Tech ndo
é apenas um salto tecnoldgico; é um convite para
redescobrir o prazer de viajar com o maximo de
conforto, seguranca e consciéncia ambiental.
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SOB O COMANDO DE UM
CONJUNTO MECANICO DE
315 CV E UMA ESTRUTURA
REFORCADA PARA OS
DESAFIOS DAS NOSSAS
ESTRADAS, O T1 MARCA

A ESTREIA OFICIAL

DA JETOUR EM SOLO
NACIONAL.

e -

Jetour T1 representa uma nova fase para

o mercado automotivo brasileiro em 2026,

consolidando a estratégia de expanséo da
marca que opera sob a tutela tecnoldgica do gru-
po Chery International. O modelo chega ao pais
com uma proposta visual disruptiva, adotando o
estilo “boxer” ou quadradao, que resgata a robus-
tez dos utilitérios classicos, mas entrega um con-
junto mecanico focado na eletrificacdo moderna.
No Brasil, a Jetour estabeleceu parcerias estraté-
gicas para viabilizar sua operagéo, utilizando a in-
fraestrutura logistica de grupos consolidados para
garantir uma rede de assisténcia técnica que cubra
os principais centros urbanos. H3, inclusive, uma
forte movimentacdo nos bastidores da industria
para que a producdo do modelo seja nacionaliza-
da em curto prazo na planta de Anapolis, aprovei-
tando os incentivos para veiculos de propulsao hi-
brida e reforcando o compromisso da montadora
com o mercado local.
Uma curiosidade fascinante sobre o desenvolvi-
mento do Jetour T1 e da prépria linha “Traveler”
no exterior é que o seu design n3o foi concebido
apenas por engenheiros de software e especialis-
tas em aerodindmica de tdnel de vento, mas con-
tou com a assinatura de Hakan Saracoglu. O desig-
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ner de renome mundial teve passagens marcantes
pela Porsche, onde trabalhou em icones como o
Cayman e o 918 Spyder. Essa heranga de design
europeu explica por que, apesar de ser um SUV de
formas retas e robustas, o T1 possui proporcdes
tdo harménicas, conseguindo evitar aquele aspec-
to “pesado” ou desequilibrado comum em SUVs
que tentam copiar o visual off-road sem o devido
cuidado estético. A escolha de um designer com
esse curriculo demonstra a ambicdo da marca em
se descolar da imagem de “copia” e estabelecer
uma identidade visual proprietéria que dialogue
com o mercado de luxo global.

No aspecto visual e estrutural, o T1 se destaca
por suas linhas retas e musculosas que transmi-
tem uma sensagdo de seguranga e imponéncia. A
dianteira é marcada por uma grade verticalizada e
fardis com assinatura em LED que conferem uma
identidade tecnoldgica. Por dentro, o acabamen-
to surpreende pelo uso de materiais soft-touch e
um isolamento acuUstico superior, projetado para
isolar as imperfeicdes das vias brasileiras. A cabi-
ne é dominada por uma central multimidia de alta
resolucdo, que embora centralize excessivamente
os comandos, oferece uma conectividade fluida. O
espago interno é outro ponto de destaque, gracas
ao entre-eixos de 2,80 metros que acomoda com
conforto cinco adultos e reserva um porta-malas
de 574 litros, ideal para viagens longas. Somado
a isso, hd um detalhe curioso na engenharia do
chassi: embora ele ndo seja um veiculo com car-
roceria sobre chassi, sua estrutura monobloco foi
reforcada com acos de ultra-alta resisténcia em
pontos criticos, conferindo uma rigidez torsional
que surpreende em terrenos irregulares e evita rui-
dos estruturais mesmo apds meses de uso intenso.
Tecnicamente, o veiculo é equipado com um siste-
ma hibrido plug-in (PHEV) de alta performance. O
conjunto combina um motor 1.5 turbo a combus-
tdo de 135 cavalos com um motor elétrico dian-
teiro de 204 cavalos, resultando em uma poténcia
combinada de 315 cavalos e um torque vigoro-

so de 52 kgfm. Essa forca é gerenciada por uma
transmissdo DHT (Dedicated Hybrid Transmission),
projetada especificamente para otimizar o consu-
mo e as trocas entre os modos de condugdo. Com
uma bateria de 26,7 kWh, o T1 é capaz de rodar
cerca de 88 quildbmetros no modo puramente elé-
trico, o que permite que a maioria dos usuarios
realize seus trajetos urbanos diarios sem consumir
combustivel féssil. No cotidiano das grandes cida-
des, o sistema de filtragem de ar da cabine com
nivel hospitalar (CN95) atua para filtrar particulas
minuUsculas e neutralizar odores, transformando o
interior no que a montadora chama de “terceiro
espago” do usuario, um ambiente de descompres-
sao em meio ao transito.

Apesar das inUmeras qualidades, como o torque
instantdneo e o pacote de seguranga ativa com
cameras de 360 graus e chassi transparente, o mo-
delo apresenta pontos que demandam atenc3o.
A dindmica de conducdo é voltada ao conforto,
o que resulta em uma rolagem de carroceria per-
ceptivel em curvas mais fechadas. Além disso, a
auséncia de tragdo integral nas versdes de entrada
limita o T1 a terrenos de terra batida e uso urba-
no, apesar do visual aventureiro. A estratégia da
Jetour foca justamente no “aventureiro de final
de semana”, que utiliza o carro para o trabalho,
mas busca a liberdade do motor a combust&o para
cruzar estados sem a ansiedade de autonomia dos
elétricos puros. O prego de venda, situado na
casa dos R$ 249.900 para a versdo Advance e R$
264.900 para a Premium, coloca o modelo em uma
disputa direta com SUVs médios tradicionais, ofe-
recendo como diferencial um design agressivo e
um pacote tecnoldgico que desafia os lideres de
categoria, amparado por um ecossistema de pe-
cas que reduz as incertezas histéricas sobre mar-
cas asiaticas no Brasil.
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RECURSOS HUMANOS

endividamento tem se tornado uma re-

alidade cada vez mais presente na vida

de muitos trabalhadores e seus impactos
vdo muito além das finangas. Quando uma pes-
soa enfrenta dificuldades financeiras constantes,
o emocional também sofre. Ansiedade, medo,
insegurancga, irritabilidade, insdénia e sensagédo
de incapacidade passam a fazer parte da rotina
e, inevitavelmente, esses sentimentos chegam ao
ambiente de trabalho.
O colaborador preocupado com dividas tende a
apresentar dificuldade de concentracdo, queda
de produtividade, desgaste nos relacionamentos,
desmotivagdo e maior nivel de estresse. Em alguns
casos, o sofrimento emocional pode evoluir para
adoecimento mental, aumentando afastamentos,
conflitos internos e até riscos operacionais.
Outro reflexo importante para as empresas é o
aumento do turnover. Muitos profissionais acabam
solicitando desligamento para acessar valores res-
cisérios e tentar reorganizar a vida financeira. Esse
movimento gera custos elevados para as organiza-
¢des com novas contratagdes, treinamentos, per-
da de talentos e instabilidade nas equipes.
Diante desse cenério, torna-se importante com-
preender que educacao financeira também é uma
acdo de cuidado emocional e prevencédo dentro
das empresas. Isso ndo significa invadir a privaci-
dade do colaborador ou assumir responsabilida-
de sobre sua vida pessoal, mas reconhecer que
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dificuldades financeiras impactam diretamente a
salde mental, o clima organizacional e a perfor-
mance profissional.

As empresas podem contribuir de forma pre-
ventiva e humanizada através de agdes simples e
educativas, como palestras sobre organizag&o fi-
nanceira, rodas de conversa, campanhas de cons-
cientizacdo, orientagdes sobre planejamento fa-
miliar e iniciativas integradas de saide emocional.
Incluir a familia nessas acdes também fortalece
resultados, ja que muitos desafios financeiros sdo
vividos dentro do contexto familiar.

A lideranga possui um papel essencial nesse
processo. O lider ndo deve controlar ou expor a
vida financeira do colaborador, mas desenvolver
sensibilidade para perceber sinais de sofrimento
emocional, acolher sem julgamentos e orientar
de forma respeitosa quando necessario. Muitas
vezes, uma escuta empdtica e um ambiente mais
humano ja contribuem significativamente para re-
duzir o sofrimento.

Empresas que investem em educacdo financeira
fortalecem ndo apenas a organizagdo econémica
dos colaboradores, mas também promovem mais
equilibrio emocional, produtividade, engajamen-
to e qualidade nas relagoes de trabalho.

Cuidar das pessoas também é ajuda-las a desen-
volver consciéncia, equilibrio e seguranca para
viver com mais saide emocional dentro e fora do
ambiente organizacional.

/-\
| 'ING PARTS

PRECISAO

Componentes desenvolvidos com
tecnologia, rigor e os mais altos
padrées de qualidade para levar

GH

FABRICAMOS PRODUTOS DE ALTA
QUALIDADE PARA O MERCADO DE
REPOSICAO DESDE 1996

CONHECA NOSSO CATALOGO @
E LANCAMENTOS »
¢ L7

CERTIFICACAO
INTERNACIONAL

N

INMETRQ

&

ALTA
TECNOLOGIA

QUALIDADE
DURABILIDADE
DESEMPENHO

2026
19 A 22 DE AGOSTO DE 2026

QUARTA A SEXTA-FEIRA:
15H AS 21H

SABADO:
14H AS 19H

CENTRO DE EVENTOS
DO CEARA

/

PARTS
EXCELENCIA

i
S

@ Yiming.parts
PARCERIA QUE f in O

GERA RESULTADOS




CARRO DOS SONHOS

O PREDADOR ARISTOCRATA:
A ALMA BRUTAL DO ASTON
MARTIN VANTAGE S

& carros que nascem para preencher nichos

de mercado, e ha carros que sio criados

puramente para saciar os desejos mais pro-
fundos de quem ama pilotar. Na prestigiada se¢do
Carro dos Sonhos, abrimos espacgo para uma ver-
dadeira obra-prima do design britanico e da en-
genharia de alta performance: o novissimo Aston
Martin Vantage S. Historicamente, a letra “S” na
linhagem da iconica marca de Gaydon carrega um
peso monumental, sendo reservada para as ver-
sbes que elevam a esportividade ao extremo abso-
luto. Com a chegada de sua mais recente iteracao,
o modelo rompe as barreiras entre o luxo classico
de um legitimo Grand Tourer e a agressividade
crua de um superesportivo de pista. E o equilibrio
perfeito entre o terno sob medida de Savile Row
e a ferocidade de um predador das pistas, dese-
nhado para quem nao aceita meio-termo quando
o assunto é engajamento ao volante.
Visualmente, o Aston Martin Vantage S é uma es-
cultura em movimento que impd&e respeito imedia-
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to pelo retrovisor. A dianteira foi completamente
redesenhada em relacdo a versado convencional do
cupé, destacando-se por laminas centrais no cap6
que podem ser configuradas em preto brilhante
ou em uma exuberante fibra de carbono. Essas
saidas ndo s3o meros aderecos estéticos, mas sim
elementos funcionais cruciais para extrair o calor
gerado pelo monstruoso propulsor que ruge sob
o metal. A postura do carro é mais larga e muscu-
losa, complementada por novos apéndices aerodi-
namicos e um inédito spoiler traseiro integrado a
tampa do porta-malas que otimiza o fluxo de ar e
garante estabilidade sélida em altissimas velocida-
des. Cada linha de sua carroceria parece ter sido
moldada pelo vento, mantendo a silhueta atem-
poral que consagrou a Aston Martin nas telas de
cinema e nas pistas do mundo todo.Sob o capé
reside o coracdo deste puro-sangue britanico: um
motor 4.0 litros V8 biturbo, construido manual-
mente em liga de aluminio com uma arquitetura
hot-V. O resultado pratico desse arsenal dinamico

é uma aceleracdo de 0 a 100 km/h cumprida em
apenas 3,5 segundos, com uma velocidade maxi-
ma estonteante de 325 km/h.

Para domar essa cavalaria, a engenharia britanica
promoveu uma revolugdo silenciosa na estrutura
do Vantage S. O chassi recebeu reforcos direcio-
nados em seus suportes e bandejas de suspen-
sdo, aumentando a rigidez torcional global e per-
mitindo que os novos amortecedores adaptativos
leiam o piso com precis&o cirirgica. O sistema de
controle de tracdo ajustavel oferece miltiplos ni-
veis de intervencgao, permitindo que o motorista
explore os limites de aderéncia lateral do carro
com seguranca. Como opcional altamente reco-
mendado para quem deseja extrair o maximo de
performance, os freios de carbono-cerémica re-
duzem o peso ndo suspenso em expressivos 27
quilos, garantindo uma resisténcia incansavel a
fadiga mesmo apéds frenagens violentas consecu-
tivas e melhorando sensivelmente a agilidade nas
mudancas de direcao.

No entanto, o universo dos supercarros nao é fei-
to apenas de numeros frios de folha de especi-
ficagbes, mas também de narrativas fascinantes.
Entre as principais curiosidades que cercam a li-
nhagem do Vantage S estéa o fato de que a desig-
nacdo “Vantage"” ja foi usada no passado apenas
para indicar pacotes de alto desempenho dentro
de modelos existentes, mas ganhou vida prépria
como uma plataforma independente para criar os
carros mais ageis e focados no piloto de toda a
histéria da marca. Outro fato interessante e fol-
clérico que envolve o passado desse modelo en-
volve grandes nomes do automobilismo mundial:
o lendério projetista da Férmula 1, Adrian Newey,
e o chefe de equipe Christian Horner ja tiveram

exemplares da geracdo anterior do Vantage em
suas garagens muito antes de a Aston Martin se
tornar uma equipe oficial no grid da principal ca-
tegoria do automobilismo mundial. Além disso, o
famoso piloto de moto britanico Guy Martin de-
clarou publicamente que comprou um Vantage
antes mesmo de adquirir sua propria casa, pro-
vando o magnetismo irracional que este modelo
exerce sobre os entusiastas da velocidade.

Ao abrir as portas com o tradicional mecanismo
de abertura em formato de asas de cisne — que
se elevam levemente em um angulo de 12 graus
para evitar calcadas altas —, o motorista é rece-
bido por um cockpit que redefine o conceito de
luxo esportivo. Diferente de supercarros esparta-
nos que sacrificam o conforto, o interior do Van-
tage S combina couro premium costurado a mao
nas tonalidades exclusivas com o que ha de mais
moderno em tecnologia de conectividade. H& um
botao giratério de metal texturizado no console
central que permite alternar entre os cinco modos
de condug3o disponiveis, transformando o veiculo
de um cruzador de estradas silencioso em um ver-
dadeiro monstro das pistas com o simples toque
de um dedo.

O Aston Martin Vantage S chega ao mercado bra-
sileiro com um preco inicial estimado em R$ 2,7
milhdes, valor que pode subir rapidamente de-
pendendo do nivel de customizacdo escolhido
pelo comprador através do renomado programa
de personalizacdo Q by Aston Martin. E um inves-
timento altissimo, sem duvida, mas plenamente
justificado pela promessa de se possuir um dos ul-
timos baluartes da engenharia automotiva purista
em uma era cada vez mais dominada pela eletrifi-
cagao e pela automacgao.
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TECNOLOGIA

O LADO OCULTO DA
CONVENIENCIA: SUA CHAVE
PRESENCIAL PODE ESGOTAR A

BATERIA?

evolugdo tecnoldgica nos trouxe mimos que

hoje parecem indispenséveis, como a chave

presencial (keyless). A praticidade de abrir
a porta e ligar o motor apenas por aproximagao
é inegével, mas esse conforto esconde um consu-
mo energético invisivel que, em certas condicdes,
pode se tornar o vildo da bateria do veiculo.
Diferente das chaves convencionais, o sistema
presencial mantém o carro em constante estado
de "alerta”. O veiculo emite sinais de radiofre-
quéncia em busca da chave, e esta, por sua vez,
responde para validar o acesso. Esse didlogo ele-
trénico constante consome uma pequena quan-
tidade de carga da bateria, o chamado consumo
em standby. O problema surge quando o carro
permanece parado por longos periodos em gara-
gens. Se a chave estiver guardada muito préxima
ao veiculo — como em um suporte na parede da
garagem ou dentro de uma bolsa no hall de entra-
da —, a comunicacgdo entre os mddulos nao cessa.
O carro entende que o dono esté prestes a entrar
e mantém diversos sistemas eletronicos “acorda-
dos”, acelerando drasticamente a descarga da
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bateria principal. Além da bateria do carro, a pré-
pria bateria interna da chave (geralmente uma cé-
lula de litio CR2032) exige aten¢do. Uma curiosi-
dade técnica é que chaves presenciais guardadas
perto de roteadores Wi-Fi ou fornos micro-ondas
podem ter sua vida Gtil reduzida, pois as interfe-
réncias eletromagnéticas forcam o chip da chave
a trabalhar mais para filtrar o sinal correto.

Para evitar surpresas desagradaveis, alguns cuida-
dos sdo essenciais. O primeiro é manter a chave
a uma distancia minima de trés a cinco metros do
veiculo quando ele estiver estacionado. Se for
viajar e deixar o carro parado por mais de uma
semana, vale consultar o manual: alguns modelos
permitem desativar temporariamente o sistema
presencial através do menu do computador de
bordo ou de uma sequéncia de botdes na propria
chave. Outra dica de ouro é nunca ignorar o avi-
so de “pilha fraca” no painel. Quando a voltagem
da chave cai, o sistema pode apresentar falhas de
leitura, obrigando o motorista a usar a lamina fi-
sica escondida dentro do controle e encostar o
sensor na coluna de dire¢do para conseguir dar
a partida. Curiosamente, muitos motoristas ndo
sabem que a chave presencial pode ter um modo
de economia de energia. Este modo desativa a
comunicagdo constante entre a chave e o carro,
reduzindo o risco de descarga. Consulte o manual
do proprietario para saber se seu modelo possui
essa funcionalidade e como ativa-la.

Manter a manutencdo preventiva em dia, verifi-
cando a saude da bateria do carro a cada revisao,
garante que o sistema keyless continue sendo um
aliado da conveniéncia, e ndo o motivo de um
guincho inesperado na manha de segunda-feira.
Afinal, a tecnologia deve servir ao motorista, e
nao deixa-lo na mao por falta de energia.
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CLASSICOS

A Saga do
Imortal:

O Toyota
Bandeirante e
a Conquista do
Brasil

alar sobre o Toyota Bandeirante nio é

apenas descrever um veiculo utilitario; é

narrar a histéria da interiorizacdo do Brasil
e da prépria consolidagdo da nossa industria
automotiva. Imagine um pais que, no final da
década de 1950, ainda engatinhava em sua
infraestrutura rodoviaria. O asfalto era um luxo
das capitais e o “Brasil profundo” era conectado
por trilhas, picadas e estradas de terra que se
transformavam em rios de lama na primeira chuva.
Foi nesse cenario de desafios monumentais que
a Toyota decidiu dar seu passo mais audacioso:
instalar sua primeira unidade fabril fora do Japao
em solo brasileiro. O escolhido para essa missédo
foi o Land Cruiser série FJ-25, que inicialmente
chegava em kits para montagem no Ipiranga,
em Sdo Paulo, mas que logo encontraria sua
verdadeira casa em Sdo Bernardo do Campo.
Em 1962, o utilitario foi rebatizado com o nome
que se tornaria uma lenda: Bandeirante. O nome
era uma homenagem direta aos exploradores
que desbravaram os sertdes brasileiros séculos
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antes, e o veiculo provou ter o mesmo espirito
indoméavel. No entanto, a grande virada de
chave que selou o destino do modelo como “o
indestrutivel” foi a adocdo dos motores diesel
da Mercedes-Benz. Essa unido inusitada entre o
chassi e a carroceria com engenharia japonesa e o
“coracao” diesel alemé&o criou um hibrido de forga
bruta. O motor OM-314, e mais tarde o OM-364,
transformaram o Bandeirante em uma espécie de
trator com trajes de jipe. Ele ndo era um carro feito
para correr; era um carro feito para nunca parar.
O torque em baixas rotagbes permitia que ele
subisse ladeiras ingremes carregando toneladas
de carga, enquanto o sistema de tracdo 4x4 com
reduzida garantia que obstaculos geogréficos
fossem meros detalhes no caminho.

Em 1962, o utilitério foi rebatizado com o nome
que se tornaria uma lenda: Bandeirante. O nome
era uma homenagem direta aos exploradores que
desbravaram os sertoes brasileiros séculos antes, e
o veiculo provou ter o mesmo espirito indomavel.
No entanto, a grande virada de chave que selou
o destino do modelo como “o indestrutivel” foi

a adocdo dos motores diesel da Mercedes-Benz.
Essa unido inusitada entre o chassi e a carroceria
com engenharia japonesa e o “coragdo” diesel
alem3o criou um hibrido de forga bruta. O motor
OM-314, e mais tarde o OM-364, transformaram o
Bandeirante em uma espécie de trator com trajes
de jipe. Ele ndo era um carro feito para correr;
era um carro feito para nunca parar. O torque
em baixas rotagdes permitia que ele subisse
ladeiras ingremes carregando toneladas de carga,
enquanto o sistema de tragdo 4x4 com reduzida
garantia que obstéaculos geograficos fossem meros
detalhes no caminho.

Curiosamente, o Bandeirante é um dos poucos
casos no mundo onde o design permaneceu
quase estdtico por cerca de quarenta anos.
Enquanto a indUstria buscava linhas aerodinamicas
e plasticos sofisticados, a Toyota mantinha a chapa

de aco grossa, os angulos retos e o teto alto. Essa
“teimosia” estética tinha um propédsito pratico:
a facilidade de reparo. No meio da Floresta
Amazodnica ou nos confins do sertdo nordestino,
um para-lama amassado era resolvido com uma
marreta, e um problema mecanico era solucionado
com ferramentas basicas. Diz a lenda que o
Bandeirante é o Unico carro que n3o quebra, ele
apenas "avisa" que precisa de carinho, permitindo
que o motorista sempre complete a viagem. Essa
robustez extrema rendeu apelidos carinhosos,
como “geladeira” ou “caixote”, e criou uma
legido de fas que viam naquela simplicidade a
maior das virtudes.

Ao longo de sua vida comercial, que se estendeu

até novembro de 2001, o Bandeirante viu o Brasil
mudar. Ele acompanhou a construcido de Brasilia,
a abertura da Transamazénica e o crescimento
do agronegdcio. Estima-se que foram produzidas
cerca de 104.700 unidades no pais, mas o dado
mais impressionante ndo é o volume de producao,
e sim o de sobrevivéncia. Diferente de veiculos
modernos que s3o descartados apds uma
década, acredita-se que mais de 70% de todos os
Bandeirantes fabricados ainda estejam em plena
atividade. Eles se dividem hoje em trés mundos
distintos. No interior, continuam sendo a espinha
dorsal da agricultura familiar e do transporte
escolar em zonas rurais remotas. Nas oficinas de
customizacdo, transformam-se em maquinas de
expedicdo de luxo, equipadas para dar a volta ao
mundo. E nas maos de colecionadores, tornaram-
se joias raras que chegam a valer mais de 150 mil
reais, provando que a ferrugem é a Unica coisa
capaz de derrotar um Bandeirante, e ainda assim,
ela demora décadas para conseguir.

Entrar em um desses veiculos hoje é fazer uma
viagem no tempo. O interior é desprovido de

qualquer luxo; o painel de metal exibe apenas
o essencial, e o volante exige bracos fortes,
especialmente nos modelos que ndo contavam com
direcdo hidraulica. O ruido do motor é onipresente,
uma batida ritmica que comunica exatamente o
que esta acontecendo sob o capd. Para os puristas,
dirigir um “Band” é uma experiéncia sensorial de
conexao direta com a maquina, onde cada troca
de marcha no cambio pesado e cada acionamento
da alavanca de tragdo evocam uma sensacgao de
poder e liberdade que nenhum SUV moderno,
com seus controles eletronicos de estabilidade,
consegue replicar. O Bandeirante saiu de linha
nao por falta de compradores — ele ainda era
o favorito de mineradoras e érgdos publicos —,
mas porque as novas exigéncias ambientais e de
seguranca tornaram seu projeto classico inviavel
para a escala industrial moderna.

O fim da produgao em 2001 foi marcado por uma
melancolia respeitosa. A Gltima unidade saiu da
fabrica cercada por funcionarios que, em muitos
casos, passaram a vida inteira montando aquele
mesmo modelo. O Toyota Bandeirante deixou
um vacuo no mercado que nunca foi totalmente
preenchido. Ele n3do era apenas um meio de
transporte, mas uma garantia de chegada. Hoje,
ele vive como um icone cultural brasileiro, um
simbolo de resisténcia e de um tempo em que
as coisas eram feitas para durar para sempre. Se
vocé encontrar um desses em uma trilha ou em
uma estrada de terra, saiba que n3o estad vendo
apenas um carro antigo, mas um pedaco vivo da
histéria do Brasil, um veterano de guerra que ainda
tem muita lenha para queimar e muita lama para
atravessar. O Bandeirante ndo morre; ele apenas
se torna uma lenda cada vez mais valiosa a cada
quildmetro percorrido.

AUTO REVISTA PERNAMBUCO - 35



ALTA P 3 ANCE ACESSE E COMPRE

' . = |oja.cobrarolamentos.com.br
Abastecs ORI 0que com R imarcas premium que (_& Ioja.cobrarolamentos.combr ) s oo B

sdo referéncia mundial em tecnologia e desempenho.

e

-

BUSCAR

.PIOdU‘Q‘G
[

Fabricante

Montadora
Veicule

|
BILSTEIN E BOSCH . MR

Hengsl MOTUL

FILTRATION

» . "m:gm::’lay
E:I] Catalogo Mobile

(=] Catalogo Busca por Placa
CObra Q catalogo.cobrarolamentos.com.br

ROLAMENTOS E AUTOPECAS

@cobrarolamentos | www.cobrarolamentos.com.br

e - . . " ) ' ’ .
- BANDO ? BOSCH @ brembo BROsOL COBRA -t i e s (@ntinental s conTroit (CORTELD) A A‘ DLy G..,‘. Dgna‘ Z’ﬁ@ﬁ—;ﬁ FERSA !:,R/./s/.f q
| AuyomoTival usrers

. : o SCHAEFFLER H
HENDS! - iz JTEKT K2 0N alitens  wg micnerron: MAHLE W : woRO  WORE [IOIT1  NACHI  NakaTA @D G
s s soos, —p \ Y Cobra
ROLAMENTOS E AUTOPECAS

NTN  OSRAM  manfanews  pARAFIUf @i

RIFFEL  ®SABO “ SKF e . =% Vale -

VISCONDE e

we;ii"rar GVIPAL




COMPETICAO

o
Copa Joy.
A CATEGORIA
ONDE O
TALENTO DO
PILOTO VALE
MAIS QUE O
ORCAMENTO
DA EQUIPE

e vocé pensa que o automobilismo de
competicao é um esporte restrito apenas
a cifras milionarias, a Copa Joy esta aqui
para provar o contrario. Criada com o propésito
de ser uma categoria de “monomarca” acessi-
vel, ela se tornou um dos grids mais cheios e

Fotos divulgacao: Paulo Abreu - Portal e TV High Speed Bra

emocionantes do pais, atraindo desde jovens
promessas até pilotos experientes que bus-
cam a esséncia das pistas.

A Copa Joy nasceu ha cerca de sete anos
(com raizes em 2017/2018) da necessidade de
criar uma “escola” de baixo custo no automo-
bilismo brasileiro. O foco é o Chevrolet Joy
(antigo Onix), um dos carros mais populares
do Brasil. A ideia central foi remover a van-
tagem financeira: aqui, ninguém pode gastar
fortunas no motor para ganhar milésimos de
segundo. Todos correm com equipamentos
tecnicamente idénticos, o que coloca o brilho
da vitéria nas maos — e nos pés — de quem
se senta atras do volante. Atualmente, a ca-
tegoria conta com cerca de 18 a 22 equipes,
variando conforme a etapa. Cada equipe
costuma operar com 2 a 4 carros, permitin-
do que o compartilhamento de dados entre
pilotos ajude na evolugdo técnica do time. A
Copa Joy Chevrolet conta com o apoio da
Chevrolet, Hipper Freios, Wurth, Impacto
Amortecedores Especiais, Pro Tune, Portal e
TV High Speed Brazil.

As maquinas: especificacoes técnicas

Para garantir a equidade, todos os carros seguem um regulamento
rigido. As equipes ndo podem alterar componentes vitais.

Motor: 1.0 Aspirado, preparado para competicao, mas com selo de igualdade.

Seguranca: Gaiola de protecao (roll cage) padrao FIA, bancos concha e cintos de cinco pontos.
Cambio: Original do modelo, escalonado para as pistas.

Suspensdo: Kit de competicdo padronizado para todas as equipes.

Pneus: Modelo unico para todo o grid, garantindo que o grip seja o mesmo para todos.

e
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Curiosidades e bastidores

Troca de Chaves: Em algumas edigoes, a organizacdo realiza sorteios de motores entre os
carros antes da etapa para evitar qualquer suspeita de favoritismo ou “motor premiado”.
Porta de Entrada: Muitos pilotos do Ceard e do Nordeste utilizam a Copa Joy como
trampolim para categorias como a Stock Series ou Turismo Nacional.

Pneus: Um jogo de pneus precisa durar o final de semana inteiro, o que exige do piloto uma
pilotagem agressiva, mas inteligente para ndo “quadrar” o pneu em freadas bruscas.

Classificacao recente

A disputa pelo titulo costuma ser decidida por
menos de 5 pontos de diferenca. Atualmente, os
nomes que figuram no topo da tabela sdo Renan
Guerra, Ale Peppe e a dupla formada pelos ir-
maos JP e Pedro Rossi, que tém dominado as ul-
timas baterias com uma consténcia impressionan-
te. Para o leitor da Auto Revista, a Copa Joy é o

exemplo perfeito de que a paixdo por carros ndo
precisa estar presa a cavalarias estratosféricas. E
o puro automobilismo de raiz, onde o vacuo na
reta oposta de Interlagos e a precisdo no “S” do
Senna s3o os verdadeiros protagonistas. Se vocé
quer ver ultrapassagens reais e disputas de porta
com porta, a Copa Joy é o seu lugar.
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REGRAS E PONTUACAO

AS CORRIDAS SAO DIVIDIDAS EM DUAS BATERIAS POR
ETAPA. A PONTUACAO E O QUE MANTEM O CAMPEONATO
VIVO ATE A ULTIMA CURVA. CONFIRA COMO OS PILOTOS
SOMAM PONTOS POR CORRIDA:
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CALENDARIO DE ETAPAS

A CATEGORIA COSTUMA CONCENTRAR SUAS
ATIVIDADES NO TEMPLO DO AUTOMOBILISMO, EM
INTERLAGOS (SP), MAS REALIZA INCURSOES EM OUTROS
AUTODROMOS.

ETAPA DATA ESTIMADA LOCAL

1a Etapa Marco Interlagos (SP)
2a Etapa Abril Interlagos (SP)
3a Etapa Junho Velocitta (SP)
4a Etapa Agosto Interlagos (SP)
5a Etapa Setembro Goiania (GO)
6a Etapa Novembro Interlagos (SP)
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AUTOMOBILISMO

automobilismo costuma

ser visto apenas pela ve-

locidade, pelas disputas
intensas e pela busca constante
por performance. Mas existe um
aspecto fundamental que mui-
tas vezes passa despercebido
pelo publico: a segurancga.
Quem acompanha uma corrida
vé carros acelerando acima de
250 km/h, disputando posigdes
a poucos centimetros de dis-
téancia. O que nem sempre fica
evidente é o enorme trabalho
realizado nos bastidores para
garantir que pilotos possam
competir em um ambiente cada
vez mais seguro.
Nas Gltimas décadas, o automo-
bilismo passou por uma verda-
deira revolucdo. Estruturas de
protecao, sistemas contra incén-
dio, capacetes, bancos, cintos,
barreiras de impacto e proce-
dimentos de resgate evoluiram
de forma extraordinéria. O re-
sultado € que acidentes que no
passado poderiam ter consequ-
éncias graves hoje sdo frequen-
temente superados sem maiores
danos aos competidores.
Essa evolugdo ndo beneficia ape-
nas quem esta nas pistas. Gran-
de parte das tecnologias de se-
guranca presentes nos veiculos
que utilizamos diariamente nas-
ceu ou foi aperfeicoada dentro
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do esporte a motor. Sistemas de
absorcao de impacto, estudos
estruturais, desenvolvimento de
pneus, freios e equipamentos
de protecédo tiveram sua origem
ou validagcdo em competicdes.
Mas existe uma licdo ainda mais
importante que as pistas podem
ensinar as ruas: seguranga nao
depende apenas da tecnologia.
Ela depende principalmente do
comportamento humano.

No automobilismo, nenhum pi-
loto entra na pista sem capa-
cete, sem cintos devidamente
ajustados ou ignorando os pro-
cedimentos de seguranga. Nao
existe espago para improvisacao
quando o risco estd presente.
Nas ruas, porém, muitas vezes
vemos motoristas utilizando o
celular ao volante, desrespei-
tando limites de velocidade ou
negligenciando itens basicos
de seguranca.

A diferenca entre um piloto pro-
fissional e um motorista comum
ndo estad apenas na habilidade
de conducgdo. Estd na consci-
éncia permanente de que cada
decisdo tomada ao volante traz
consequéncias.

As estradas e cidades brasileiras
ainda registram numeros pre-
ocupantes de acidentes todos
os anos. Muitas dessas ocorrén-
cias poderiam ser evitadas com

m sempre em movimento

Nono Figueiredo

Profissional do Automobilismo | Fundador
e Diretor Técnico- Esportivo da Cobra
Racing Team | TCR South America | Piloto
Instagram: @cobra.racingteam

atitudes simples: respeitar os
limites de velocidade, manter a
manutencdo do veiculo em dia,
utilizar corretamente os equipa-
mentos de seguranga e dirigir
com atencg3o total ao transito.
A velocidade por si s6 nunca foi
a grande inimiga. O verdadeiro
problema é a falta de respon-
sabilidade. Nas pistas, a ve-
locidade é acompanhada por
preparacao, treinamento, equi-
pamentos adequados e respei-
to as regras. Nas ruas, esses
mesmos principios continuam
sendo fundamentais.

O automobilismo nos mostra
diariamente que performance
e seguranca podem caminhar
juntas. Afinal, o maior objetivo
de qualquer piloto ndo é ape-
nas cruzar a linha de chegada
em primeiro lugar, mas também
voltar para casa em seguranca.
Talvez essa seja a principal li-
¢do que as pistas podem deixar
para todos nos.
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O KIT MAIS COMPLETO
DO MERCADO.

DO MOTOR AO FREIO. LEVES, PESADOS,
NACIONAIS E IMPORTADOS.

M KIT COMPLETO DE VERDADE 5 ECONOMIA REAL
Abre a caixa, tem tudo. Nenhuma surpresa Resolver de vez é
na bancada. mais barato que refazer.
2 APLICACAO CERTA [ QUALIDADE
Compatibilidade testada. Sem erro, COMPROVADA
sem devolugao. Testado em laboratério.

) Padrdao de montadora.
3] MONTAGEM MAIS RAPIDA
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FREIOS

Um toque no painel:

A EVOLUCAO E OS CUIDADOS COM O FREIO
DE ESTACIONAMENTO ELETRONICO

tradicional alavanca do freio de mao, que
Apor décadas foi presenca garantida entre

os bancos dianteiros dos automoveis,
estd sumindo das linhas de montagem. Em
seu lugar, um pequeno botdo com a letra “P”
assumiu o comando. O Freio de Estacionamento
Eletrénico (EPB, na sigla em inglés) deixou de
ser um item exclusivo de modelos de luxo e
hoje equipa grande parte dos SUVs, sedas e
hatches compactos do mercado nacional. Mais
do que liberar espaco no console central para
porta-copos e carregadores por inducdo, essa
tecnologia trouxe novas funcionalidades de
seguranca, mas também exige um olhar atento
e especializado na hora da manutencao.
A principal fungdo do sistema eletrénico é garantir
a imobilizagdo do veiculo com total precisao,
sem depender da forga fisica do motorista ao
puxar uma alavanca. O funcionamento baseia-
se em um comando elétrico: ao acionar o botao,
a central eletrénica do veiculo envia um sinal
para pequenos motores elétricos instalados
diretamente nas pincas de freio traseiras, que
empurram as pastilhas contra os discos. Além
da comodidade, o sistema agregou fungdes
inteligentes de conveniéncia, como o Auto Hold
— que segura o carro sozinho em paradas de
semaforo sem que o motorista precise manter o
pé no pedal de freio — e a liberagdo automatica
das rodas assim que o condutor engata a marcha
e pressiona o acelerador.
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Apesar de parecer um sistema puramente
elétrico, a base mecanica e hidraulica do freio
continua viva. Por isso, os cuidados tradicionais
com o sistema de frenagem se tornam ainda
mais criticos. O fluido de freio, por exemplo,
deve ser substituido rigorosamente dentro
do prazo recomendado pelo fabricante. Um
fluido velho ou contaminado por umidade pode
comprometer a pressdo interna do sistema e
gerar oxidagdo nos componentes eletrénicos da
pinga. Da mesma forma, o desgaste acentuado
de pastilhas e discos forca o motor elétrico
a trabalhar sob sobrecarga para conseguir
pressionar o conjunto, o que pode reduzir
drasticamente a vida util dos atuadores.

O grande ponto de atencdo para os proprietérios
e reparadores estd no momento da manutencao
nas rodas traseiras. Diferente do sistema antigo
por cabo, no freio eletrénico é impossivel recolher
o émbolo da pinca manualmente para trocar
as pastilhas sem causar danos permanentes
aos motores elétricos. O procedimento exige,
obrigatoriamente, o uso de um scanner
automotivo conectado a central do carro para
colocar o freio em “modo de manutencdo”,
recuando os pistdes eletronicamente. Tentar
forgar a peca na oficina sem essa ferramenta pode
quebrar as engrenagens internas do atuador,
gerando um prejuizo financeiro consideravel.

No mercado de reposicdo, a manutengao
preventiva desse sistema exige componentes de
alta qualidade, desde pastilhas com composto
correto para evitar ruidos e superaquecimento
até sensores de velocidade de roda impecaveis, ja
que o freio eletronico trabalha em total sincronia
com o sistema ABS e o controle de estabilidade.
Integrar a checagem eletrénica do freio as
revisdes periddicas do carro é a melhor estratégia
para o motorista urbano. Afinal, a tecnologia veio
para facilitar o cotidiano e trazer seguranca ao
estacionar em rampas ingremes, mas seu perfeito
funcionamento depende diretamente do respeito
aos novos protocolos de oficina

www.dayco.com

Dayco KPV

Kit de correia Poly-V para
uma manutencao completa
do sistema de acessorios
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MERCADO AFTERMARKET

Muito alem do carrinho:

SEU CLIENTE COMPRA ONLINE!
MAS NAO E NOS SITES QUE VOCE
CONHECE

s compras online sdo uma realidade, tan-
Ato no nosso dia-dia, quanto na maioria dos
segmentos de negdcios no Brasil.

Apesar de ndo parecer, o Brasileiro é um dos po-
vos mais digitalizados do mundo, globalmente,
mesmo com uma moeda “desvalorizada” compa-
rado aos blocos de paises desenvolvidos, o Brasil
é o terceiro maior mercado consumidor no e-com-
merce em ddlar, e é o segundo pais do mundo em
participagdo do ecommerce no PIB.

Entretanto, em nosso segmento, as vendas online
nunca foram grandes protagonistas, mesmo com
grandes plataformas investindo centenas de mi-
Ihdes de reais e sendo uma das categorias mais
vendidas nos marketplaces como Mercado Livre,
Shoppe e Magalu.

Essa aparente contradicdo tem uma explicacdo
clara: diferentemente do varejo tradicional de
consumo, o mercado de autopecas é centrado na
relacdo B2B (empresa com empresa). Aqui, a ven-
da nao depende apenas do melhor preco ou da
entrega mais rapida; ela é sustentada por pilares
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como crédito faturado, seguranga na aplicagdo da
peca, politica de devolugdes e uma jornada técni-
ca do cliente.

Porém se engana quem pensa que essa comple-
xidade torna o setor mais “analdgico”. Segundo
dados da Fraga Inteligéncia Automotiva em parce-
ria com a ESPM, 56% das empresas mais represen-
tativas do setor ja realizam vendas online através
de plataformas B2B especializadas. Nesses am-
bientes, questdes como multiplas filiais, tabelas
de precos personalizadas e precisdo técnica sdo
100% adaptadas as reais necessidades do setor.
Somado a isso, o uso de aplicativos de mensa-
gens, como o WhatsApp, j&4 é uma realidade em
mais de 83% das empresas do ramo.

O estudo realizado contou com uma coleta estru-
turada de dados de 54 grupos empresariais do
mercado, que somados possuem mais de 1.024
pontos de vendas distribuidos em 13 estados da
federacdo, e traz revelacdes importantes aos to-
madores de decisdo, principalmente aos distribui-
dores e varejistas do setor.

Participacdo do meio comercial por canal de vendas

@ VendoFisica @ Telefone @ WhatsApp, felegram @ B28 @ Markiplaces B2C

Geral

57.09%
3215%

Distribuidor
€ > 63.00%
s T S s s > 38.07%
Atacarejo 8,65%
S 56.77%
N e [ > 33.08%

Varejo

> 45.25%
- — > 18.44%

»
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De acordo com os dados apresentados, as vendas através das plataformas B2B ja somam 16,5% do fa-
turamento total dos negécios de autopegas, contra 9.05% dos gigantes marketplaces citados no inicio
deste artigo. Somando todas as formas de comercializagdo online (incluindo Whatsapp) 57,09% das
transagdes do segmento ja sdo realizadas digitalmente, o que deixa explicita a importancia dos investi-
mentos e aperfeicoamento continuo das estratégias digitais no setor.

Apesar da forga desses dados, ainda ha um longo caminho a percorrer para boa parte do setor. O estudo
aponta que 33% das empresas ainda podem ser consideradas “analégicas”, ou seja, ndo disponibilizam
nenhum canal de venda auténoma para o cliente. Outras 16,7% sdo classificadas como “emergentes”,
possuindo poucas alternativas digitais e com baixa representatividade no faturamento.

i
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MERCADO AFTERMARKET

Segmentacao do nivel de maturidade digital no aftermarket

Analégico

Nao disponibiliza nenhum canal de venda
auténoma para o cliente
Emergente

Tem poucas alternativas digitais auténomas
com baixa representatividade nos negdcios

. Avang¢ado
AVANCADO 24.1 o% Possui um pacote completo de canais digiFois,
f? com representatividade mediana nos negécios

Lider Digital

LiD ER DIGITAL Possui pacote completo de canais digitais
com alta representatividade nos negdcios

Independentemente da classificacdo atual da sua empresa, o fato é que ampliar o leque de atuacgado
digital ndo é mais uma opgao, mas uma condi¢do para a sobrevivéncia. O terreno é fértil para quem
busca garantir crescimento e fortalecimento de marca em um mercado que ndo aceita mais o atraso
tecnolégico.

O “carrinho de compras” no setor de autopegas mudou de forma, mas esta mais cheio do que nunca. O
sucesso digital no nosso mercado nao vira de quem tentar replicar o modelo das lojas de departamento,
mas de quem souber traduzir a confianca do balcdo para a agilidade do clique.

O futuro do varejo e da distribuicdo de autopecgas é hibrido: a tecnologia resolve a fricgdo da transacéo,
enquanto o conhecimento técnico resolve a dor do cliente. No fim, quem dominar essa integragdo entre
o digital e o humano n&o estarad apenas vendendo pecas, mas liderando a préxima grande transforma-
¢ao da reposicdo automotiva brasileira.
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SEGURO

Emmanuel Martins
Head de Seguros - M7 Corretora

Especialistas alertam para a importancia de seguros
empresariais, patrimoniais e pessoais em oficinas e

distribuidoras de autopecas

setor de autopecas e oficinas mecanicas

convive diariamente com riscos operacio-

nais que podem comprometer a continui-
dade dos negdcios. Apesar disso, muitos empre-
sarios ainda operam sem protegao adequada para
o patriménio da empresa e para a propria familia.
Em um segmento que movimenta bilhdes de re-
ais por ano no Brasil, especialistas apontam que a
cultura do seguro ainda é pouco difundida entre
pequenos e médios empresarios do mercado de
reposicdo automotiva. Incéndios, furtos, enchen-
tes, acidentes de trabalho, processos judiciais e
até problemas de sadde envolvendo os proprie-
térios estdo entre os principais fatores de risco
enfrentados pelo setor.
Segundo Emmanuel Martins, Head de Seguros da
M7 Solugdes Financeiras, ainda existe uma per-
cepgdo equivocada de que o seguro representa
apenas um custo operacional.
“Se olharmos friamente para os danos materiais
que um sinistro pode causar em uma oficina, dis-
tribuidora de autopegas ou motopecgas, o prejuizo

50 - AUTO REVISTA PERNAMBUCO

pode ser muito maior. Seguro é investimento e
a cultura da protecao precisa ser prioridade para
qualquer empreendedor, independentemente do
porte da empresa”, afirma.

Oficinas convivem com

¢ o, o
riscos diarios
No caso das oficinas mecéanicas, os desafios sao
ainda maiores. Além de equipamentos de alto
valor e estoque de pecas, os estabelecimentos
lidam diariamente com veiculos de terceiros, am-
pliando a responsabilidade sobre possiveis danos
e acidentes.
Entre os principais riscos enfrentados pelo seg-
mento estdo incéndios causados por instalagoes
elétricas ou produtos inflamaveis, roubos de fer-
ramentas e equipamentos, danos a veiculos de
clientes, falhas em servicos prestados, acidentes
de trabalho e prejuizos provocados por eventos
climéaticos, como enchentes.
Para minimizar impactos financeiros, o seguro em-

presarial voltado ao setor automotivo pode incluir
coberturas para incéndio, explosdo, roubo e furto
qualificado, danos elétricos, quebra de maquinas,
responsabilidade civil, cobertura para veiculos de
clientes, lucros cessantes e danos a terceiros.

Protecdo familiar e
sucessdo ainda sao pouco
discutidas

“Grande parte dos donos de oficinas e empresas
de autopecas concentra todos os recursos no
proprio negdcio e acaba deixando a protecéo
familiar em segundo plano. Hoje, o mercado
segurador oferece um leque de solugbes
personalizadas, tanto para protecdo empresarial
quanto familiar”, destaca Emmanuel Martins.
Segundo ele, em muitos casos, o empresério é
o principal responsavel pela operacao e pelas
decisdes estratégicas da empresa. Em situagbes
de afastamento por doenca, invalidez ou
morte, o negdécio pode enfrentar dificuldades
financeiras imediatas.

Nesse contexto, produtos como seguro de
vida empresarial e previdéncia privada ganham
relevancia dentro do planejamento financeiro
das empresas. Entre as coberturas disponiveis
estdo protecdo financeira para a familia,
cobertura por invalidez, assisténcia funeral,
suporte em casos de doengas graves e protecao
para socios e colaboradores.

Mercado de seguros segue
em crescimento

O avancgo da conscientizagdo sobre gestdo de
riscos acompanha o crescimento do préprio
mercado segurador brasileiro. Segundo proje-
¢do da Confederacdo Nacional das Segurado-
ras (CNseg), o setor deve crescer 5,7% em 2026,
alcancando arrecadacdo de R$ 808 bilhdes.

O segmento de danos e responsabilidades, que
inclui seguros empresariais, patrimoniais e au-
tomotivos, deve registrar crescimento de 7,4%
no periodo. J& o seguro automdvel tem expec-
tativa de avanco de 7,1%, impulsionado pelo

aumento na venda de veiculos, especialmente
hibridos e elétricos, além de programas de re-
novacao da frota.

Os seguros de pessoas também seguem em
expansdo. A expectativa é de crescimento de
7,4%, com destaque para os produtos de vida e
viagem, refletindo uma maior preocupagao das
familias e empreséarios com planejamento e pro-
tecao financeira.
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VENDAS

O PAPEL DO
VENDEDOR
ATIVO NO
MERCADO DE
AUTOPECAS

Em um mercado acelerado
por mensagens no
WhatsApp, balcdo lotado,
pedidos prontos e muita
concorréncia, o vendedor
que apenas responde e
entrega o que o cliente pede
perde espaco para quem
prospecta, acompanha,
orienta e transforma cada

contato em oportunidade de

venda e fidelizacdo.

mercado de autopecas vive hoje uma ro-

tina intensa. O WhatsApp toca o tempo

todo, o balcdo estd cheio, o mecanico
quer agilidade porque precisa liberar o carro, e o
dono do veiculo muitas vezes chega pedindo uma
peca especifica, como se a necessidade ja estives-
se totalmente definida. Nesse cenério, é natural
que muitos vendedores entrem no modo automa-
tico: respondem rapido, passam preco, fecham o
pedido e seguem para o préximo atendimento. O
problema é que essa dinamica, embora comum,
também acomoda. E vendedor acomodado co-
mega a atuar mais como tirador de pedido do que
como profissional de vendas.
E justamente ai que a iniciativa se transforma em
diferencial. Em um mercado que muitas vezes
adota uma postura comercial mais passiva, o ven-
dedor ativo se destaca porque ndo depende ape-
nas do acaso, do cliente que chamou ou da men-
sagem que apareceu na tela. Ele entende que,
mesmo em meio a correria do dia a dia, existem
oportunidades dentro do préprio atendimento,
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Francisco Gomes
Instrutor do curso Balconista
de Alta Performance
@balconistaAP

ao longo da jornada de trabalho e nos momen-
tos de menor movimento. Em vez de buscar dis-
tragdes na ociosidade, ele aproveita esse tempo
para se conectar com os clientes e gerar novas
oportunidades de venda.

Um vendedor ativo sabe administrar o tempo e
encontra espago para ir além das demandas que
simplesmente chegam até ele. E o profissional
que liga para aqueles clientes que ndo compram
ha algum tempo, apresenta uma promogao, ofe-
rece uma condicdo especial ou lembra o cliente
de linhas de produtos e servicos que a empresa
oferece e que fazem sentido para o seu perfil.
Essa atitude amplia o relacionamento, mantém a
empresa presente na meméria do comprador e
aumenta as chances de que a préxima compra
aconteca ali.

Essa mesma iniciativa também faz diferenca no
balcdo e no atendimento didrio. Quando o clien-
te pede uma peca, muitas vezes ele esta olhando
apenas para a urgéncia imediata. Cabe ao vende-
dor experiente ampliar essa visdo, fazer pergun-
tas, entender o contexto do reparo e orientar me-
lhor a compra. E oportunidade ndo falta: dentro
de uma loja de autopecgas, trabalha-se com linhas
para veiculos leves, pesados, pneus, lubrificantes,
acessorios e muitos outros itens. Ou seja, o ven-
dedor ativo esta cercado de possibilidades o tem-
po todo. O que diferencia quem cresce de quem
apenas atende é a capacidade de perceber essas
oportunidades e agir sobre elas.

O vendedor ativo se diferencia porque conduz
a conversa com empatia e iniciativa. Em vez de

apenas responder ao pedido, ele faz as pergun-
tas certas sobre o veiculo, o sintoma, o reparo
em andamento e os itens relacionados. Com isso,
melhora o atendimento, entende a necessidade
real do cliente e abre espago para uma venda
mais completa, Gtil e inteligente. Muitas oportu-
nidades nascem exatamente desse cuidado: itens
complementares, prevencbes importantes e so-
lugdes que o cliente nem sempre havia conside-
rado. Nao se trata de empurrar produto, mas de
unir atencdo comercial e conhecimento pratico
para ajudar melhor.

O vendedor ativo liga, retorna, acompanha, re-
lembra e se faz presente antes que a necessidade
vire pedido para outro. Retornar um orcamento,
acompanhar uma cotacdo em aberto ou lembrar
o cliente de uma reposigao nao é insisténcia — é
atitude comercial. E, em um mercado tao concor-
rido, muitas vezes vence ndo apenas quem tem
o produto, mas quem tem iniciativa para chegar
primeiro a decisdo do cliente.

Prospectar seque a mesma ldégica. Prospectar é
trazer novos clientes para compor a carteira, abrir
relacionamento com oficinas, frotistas e consu-
midores e reduzir a dependéncia do movimento
espontaneo. O vendedor que s6 espera o dia
acontecer limita o préprio resultado. J4 o vende-
dor que vai atrés cria novas possibilidades de fa-
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turamento e fortalece a prépria posigdo dentro
da empresa.

Isso se conecta diretamente com a comisséo. No
setor de autopegas, grande parte do ganho do
vendedor estéa relacionada ao seu desempenho.
Em outras palavras, ele pode aumentar o salario
que recebe na medida em que amplia sua ca-
pacidade de encontrar oportunidades, melhorar
atendimentos e construir recorréncia.

No fim, ser ativo é mais do que uma técnica de
vendas: é um estado de espirito. E a disposicdo
de vencer, de conquistar espaco, de crescer por
mérito e atitude. E hd um componente motiva-
cional forte nisso: quando o resultado vem por-
que vocé prospectou, ligou, acompanhou, per-
guntou e conduziu bem o atendimento, a venda
deixa de ser apenas rotina e passa a gerar satis-
facdo verdadeira.

No mercado de autopecgas, a diferenca entre um
vendedor comum e um vendedor de destaque
estd cada vez menos no simples ato de atender
e cada vez mais na capacidade de agir. Quem
prospecta, acompanha, orienta e constréi rela-
cionamento ndo apenas vende mais: conquista
espaco, preferéncia e valor no mercado. No fim
das contas, o vendedor ativo ndo espera a opor-
tunidade aparecer: ele a constréi com iniciativa,
presenca e vontade real de vencer.

CATALOGO
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SHINERAY

SHINERAY SHI 400SC

Desafia o mercado das duas rodas

mercado de motocicletas em Pernambu-

co e em todo o Nordeste vive um mo-

mento de efervescéncia e transformacao,
e a Shineray, marca que ja se tornou parte do coti-
diano do piloto cearense com suas cinquentinhas
e modelos urbanos, acaba de dar o seu passo
mais ambicioso. Com a chegada da nova Shineray
SHI 400SC, a fabricante rompe com o esteredtipo
de produzir apenas modelos de baixa cilindrada
para cravar sua bandeira no disputado e desejado
segmento das motocicletas de média cilindrada.
Apresentada com um visual que mescla a robus-
tez de uma scrambler moderna com a agilidade
das motos urbanas, a SHI 400SC foi desenhada
sob medida para quem busca um veiculo versatil,
capaz de encarar o transito pesado das avenidas
de Fortaleza durante a semana e pegar as estra-
das rumo as praias do litoral ou as curvas da Serra
da |Ibiapaba no sabado de manha.
Entrando no aspecto técnico que os leitores da
AUTO REVISTA tanto valorizam, o coragdo da SHI
400SC é um motor monocilindrico de 399 cm3,
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com refrigeracdo liquida e comando de vélvulas
simples no cabecote (SOHC). Esse propulsor é
calibrado para entregar uma poténcia muito ho-
nesta de 28,5 cavalos a 7.500 rpm e um torque
maximo de 3,1 kgfm disponivel logo nas faixas in-
termediarias de rotagdo. Traduzindo esses nime-
ros para o asfalto, a moto oferece arrancadas es-
pertas e uma velocidade de cruzeiro confortavel
para viagens intermunicipais, sem que o motor
trabalhe esgoelado. A transmissdo é manual de
seis marchas, com engates precisos que ajudam
a aproveitar cada gota de desempenho do bloco
mecanico. Outro ponto técnico de destaque é
o conjunto de suspensdes: na dianteira, a moto
adota garfo telescédpico invertido, uma solugao
refinada que melhora sensivelmente a estabili-
dade em curvas e a leitura das imperfei¢cdes do
solo, enquanto a traseira conta com sistema mo-
nochoque regulavel.

Uma das principais curiosidades que cercam o
desenvolvimento e o lancamento da SHI 400SC
diz respeito a sua estratégia de engenharia global

e identidade visual. A Shineray buscou inspiracdo
nas tendéncias europeias de design neo-retrd,
mas aplicou uma receita estrutural extremamente
focada nas severas condicbes das vias brasileiras.
Diferente de concorrentes que apostam em rodas
de liga leve vulneréveis a buracos, a SHI 400SC
vem de fabrica equipada com rodas raiadas cal-
cadas com pneus de uso misto. A grande sacada
estética e funcional fica por conta do imponente
escapamento duplo de saida alta, que nao ape-
nas confere a moto uma personalidade agressiva
de competigdo classica, mas também protege o
sistema contra subidas repentinas de dgua ou pe-
quenas inundagdes urbanas — um detalhe que o
motociclista fortalezense certamente aprendera a
valorizar no periodo das quadras chuvosas.

“Em termos de tecnologia
embarcada e comodidades, a
Shineray ndao economizou para
entregar um pacote competitivo.”

A SHI 400SC conta com iluminag&o full-LED, ga-
rantindo excelente visibilidade noturna nas rodo-
vias estaduais que nem sempre contam com ilu-
minagao publica ideal. O painel de instrumentos é
totalmente digital em tela LCD de alta resolugao,
trazendo velocimetro, conta-giros, indicador de
marcha e computador de bordo de facil leitura.
Para a seguranca ativa, o modelo adota freios a
disco acionados hidraulicamente em ambas as
rodas, trabalhando em conjunto com um sistema
ABS de canal duplo. Essa assisténcia eletronica é
crucial para evitar o travamento das rodas em fre-
nagens de emergéncia sobre pisos escorregadios
ou na areia, oferecendo uma pilotagem muito

mais previsivel e segura tanto para novatos quan-
to para motociclistas experientes.
No quesito financeiro, a Shineray posicionou a

SHI 400SC como uma verdadeira “demolidora

de precos” no mercado local. O modelo chega
as concessiondrias autorizadas com um prego
sugerido de partida na faixa dos R$ 26.900 a R$
28.500, dependendo do frete e das condicdes lo-
cais de emplacamento. Esse valor coloca a média
cilindrada da marca em uma posicéo de isolamen-
to estratégico, custando praticamente o mesmo
que modelos de 250 cm?® das marcas tradicionais
japonesas, mas entregando o torque, a imponén-
cia e o desempenho de uma legitima 400 cm3.
Com uma garantia de fabrica sélida e o fortale-

b af

cimento da rede de pds-venda no estado, a Shi-
neray SHI 400SC prova ser uma escolha racional,
inteligente e carregada de estilo para quem quer
subir de categoria sem precisar estourar o orga-
mento familiar.
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SINDIREPA BRASIL

. JBRASIL
5:ncllrepa

A ENTIDADE OFICIAL DO
REPARADOR AUTOMOTIVO BRASILEIRO

Por Alexandre Mol,
Presidente Sindirepa Brasil

OFICINAS CERTIFICADAS,
MERCADO MAIS FORTE: O
CAMINHO QUE O SINDIREPA
BRASIL ESTA CONSTRUINDO

as Ultimas semanas, o Sindirepa Brasil in-

tensificou sua agenda institucional junto as

principais seguradoras e entidades do se-
tor para discutir a valorizacao e a sustentabilidade
das oficinas de reparacdo automotiva no pais. A
entidade participou de reunides com executivos
da Bradesco Seguros, Allianz Seguros, Zurich Se-
guros, Porto Seguro e Tokio Marine Seguradora.
Entre os principais temas debatidos estiveram a
padronizagdo nacional da data-base para reajus-
te dos contratos em 1° de marco, a atualizacdo
dos valores de mao de obra, a revisao de servi-
¢os terceirizados, a adequacgdo de custos fiscais
nas tabelas de mercado e o apoio a ampliacédo
da certificacdo das oficinas por meio dos pro-
gramas do Instituto da Qualidade Automotiva
(IQA). A proposta busca previsibilidade, equili-
brio econémico e reconhecimento técnico para
o setor de reparag3o.
O Sindirepa defendeu a criacdo de politicas de
remuneracao diferenciada para oficinas certifi-
cadas pelo IQA, valorizando o investimento em
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gestdo e qualificagdo. Em paralelo, um encontro
com a MAPFRE Seguros — que contou com a
presenca de representantes do Sindirepa-ES —
abordou a qualidade das pecgas fornecidas, os
impactos do custo fiscal e a atualizacdo contra-
tual. As conversas também passaram pelas trans-
formacdes tecnoldgicas e os desafios futuros do
mercado de reparagao.

Outra agenda estratégica ocorreu em Sao Pau-
lo com a Federacdo Nacional de Seguros Gerais
(FenSeg), reunindo liderangas do Sindirepa Brasil,
MG, ES e RS para estreitar o didlogo institucional
e buscar avancos para as oficinas independentes.
Por fim, a entidade alinhou a¢des com o supe-
rintendente do IQA, Alexandre Xavier, para ex-
pandir a certificagcdo de empresas do setor em
todo o territério nacional, replicando modelos
de sucesso ja consolidados em Minas Gerais. A
meta do Sindirepa Brasil é ampliar o nivel téc-
nico do segmento, tratando a qualidade como
diferencial competitivo e seguranga para toda a
cadeia automotiva.

BRONZINA

(@ CORAQAO
DO MOTOR:

COMO AS
BRONZINAS
GARANTEM A
VIDA VUTILEO
DESEMPENHO
DO BLOCO

o complexo ecossistema de um motor de

combustdo interna, algumas das pecas

mais vitais operam longe dos olhos e sob
condicdes extremas de pressdo e temperatura.
As bronzinas sdo componentes de precisido abso-
luta que atuam como apoios para o virabrequim
e para as bielas, reduzindo o atrito e permitindo
que as partes méveis girem livremente.
A producdo de uma bronzina exige engenharia
metallrgica avancgada, pois o componente pre-
cisa suportar forcas colossais a cada ciclo de
queima. Por essa razdo, elas ndo sdo feitas de
um Unico material, mas sim formadas por uma
estrutura multicamadas de alta tecnologia. Essa
arquitetura permite uma propriedade crucial
chamada incorporabilidade, que é a capacidade
de reter pequenas microparticulas de impurezas
que estejam circulando no éleo, evitando que
elas risquem o colo do virabrequim.
Apds a fabricacdo, a aplicacdo correta das bron-
zinas exige rigor técnico absoluto por parte do
aplicador ou retificador, e o maior erro em uma
montagem é negligenciar a folga de éleo, que
€ a distancia milimétrica entre a superficie da
bronzina e o colo do eixo. Se a folga for muito
justa, o filme de éleo lubrificante ndo consegue
se formar, gerando contato direto de metal com
metal e o imediato travamento do motor, ao
passo que, se a folga for excessiva, havera fuga
de pressdo de dleo, batidas internas e desgaste
prematuro do conjunto. O uso de ferramentas
de medicdo de precisdo, como micrémetros e o
classico Plastigage, é obrigatério para assegurar
que a folga especificada pelo fabricante seja ri-
gorosamente respeitada.

No que diz respeito a manutengao e aos cuidados
diarios, dizer que a vida util da bronzina depende
diretamente do 6leo lubrificante é uma lei fisica,
pois, quando o motor estd funcionando corre-
tamente, o virabrequim flutua sobre um filme
hidrodindmico de 4leo e nunca toca a bronzina.
Por isso, os cuidados essenciais incluem a troca
rigorosa de dleo e filtro no prazo recomendado.
Quando ocorre uma falha na regido das bron-
zinas, a primeira reagdo do mercado costuma
ser acionar a garantia do fabricante alegando
defeito de fabricagdo, mas as andlises labora-
toriais e a pericia técnica automotiva demons-
tram que a imensa maioria dos problemas esta
ligada a fatores externos. O diagndstico visual
das bronzinas substituidas revela o histérico do
motor, de modo que marcas de escoriacao loca-
lizada indicam desalinhamento do bloco ou do
virabrequim, enquanto o desgaste total da ca-
mada superficial aponta diretamente para a falta
cronica de lubrificacdo ou pressdes de dleo ina-
dequadas. J4 o descascamento por fadiga pode
ser fruto de sobrecarga severa no motor, como
operar em rotagoes excessivamente baixas sob
carga alta. As fabricas mantém critérios rigidos
de garantia, cobrindo defeitos metaldrgicos ou
de dimensional, mas recusam pleitos quando fica
constatada a contaminacdo do lubrificante ou
erro na instalagdo. Em suma, a bronzina carrega a
responsabilidade de manter o motor girando sua-
vemente sob as condigdes mais severas, e respei-
tar os processos de montagem, escolher marcas
tradicionais e manter a disciplina na lubrificacdo
sdo os Unicos caminhos para assegurar que o co-
racdo do veiculo continue batendo forte.
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MOBENSANI BORRACHAS

MOBENSANI www.mebensani.com.br

Borrachas Automotivas

PRODUZINDO CONFIANCA. Assista a0 nosso
PECA POR PECA. PESSOA POR PESSOA. filme de 60 anos

Ha 60 anos, a confianga € a matéria-prima mais importante da
nossa historia.

Foi ela que nos permitiu crescer, inovar e nos tornar a maior
industria brasileira de metal-borracha. A mesma confianca
gue construimos diariamente por meio da qualidade dos
nossos produtos, da proximidade com nossos parceiros e do
respeito que cultivamos em cada relacionamento.

Sao seis décadas produzindo pec¢as para o mercado

automotivo e construindo uma trajetéria marcada por SOMOSTODQOS
compromisso, trabalho e conexées que seguem MOBENSANI
avangando conosco ao longo da estrada.

Isso ¢ MOBENSANEAR.
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Qualificacao,
Representatividade
e Didlogo no

SINCOPECAS-PE
RECEBE PRESIDENTE

Setor Automotivo

DO DETRAN-PE

Reunido tratou de demandas do
setor de emplacamento de veiculos
em Pernambuco.

SINDICATO PRESENTE,

o SETOR ,fO BRASTIA{DE I
AVANCA.

O presidente do Sincopecas PE,
JOSE CARLOS DE SANTANA,

estad em Brasilia, participando da

REUNIAO DA CBCPAVE |

"\, CAMARA BRASILEIRA
N DO COMERCIO DE PECAS
E ACESSORIOS PARA VEICULOS

CBCPAVE

E_;w ‘ Entrega de oficio com

PAUTA EM DESTAQUE:

Palestra
no Cabo

relne profissionais
do setor automotivo
em noite de

& Inspegéo Técnica Veicular — ITV.
& Acompanhamento Legislativo
@ Agenda Institucional no Congresso Nacional

@ Planejamento Estratégico da CBCPAVE

Atuagao, dialogo e representatividade Vf\‘(\ Unidos pelo
para fortalecer o comércio de pecas ¥ S\; fortalecimento
e acessorios para veiculos. & do setor.

setor automotivo pernambucano vivenciou  capacitacao
meses de intensa atividade voltada a '
atualizacao técnica e ao fortalecimento
institucional. Em maio, o Sest/Senat do Cabo de Santo
Agostinho recebeu a palestra gratuita sobre Injegao
Eletréonica de Motos e Leitura de Parametros, > :
ministrada pelo Prof. Arlan Bezerra. Promovido pela e oo < il <~ -
Chiptronic em parceria com o Sincope¢as-PE, Sebrae it S0 zatr
e Sest/Senat, o evento reuniu profissionais para um
importante momento de qualificagao.
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Na esfera nacional, o presidente do Sincopecgas-PE, José Carlos de Santana, representou o estado em
Brasilia durante reunido da CBCPAVE (Camara Brasileira do Comércio de Pecas e Acessoérios para
Veiculos). O encontro debateu pautas estratégicas, como inspegao técnica veicular e acompanhamento
legislativo, reforcando o compromisso da entidade com a defesa dos interesses das empresas
pernambucanas no cenario federal.

Ja em junho, o dialogo institucional foi pautado pela busca de eficiéncia nos servigos publicos. José Carlos de
Santana recebeu o presidente do Detran-PE, Renato Hayashi, na sede do sindicato, em reuni&o que contou
com a participacao de Alberes Lopes (ELEPE). Na ocasiao, foi protocolado um oficio com demandas do setor
para o aperfeicoamento do sistema de emplacamento de veiculos, consolidando a cooperacado entre as
entidades para o desenvolvimento do ambiente de negdcios em Pernambuco.
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REFORMA TRIBUTARIA

Janayna Fernandes Rodrigues
Consultoria Fiscal & Treinamento
Empresarial
www.socorrofiscal.com.br

Como o setor de autopecas deve se adaptar agora para
ndo perder créditos e mercado amanha.

segmento de autopecas sempre convi-

veu com uma complexidade fiscal acima

da média. Quem atua nesse mercado
sabe que vender autopega n3o é apenas com-
prar, colocar margem e emitir nota. Cada pro-
duto carrega uma responsabilidade: NCM cor-
reto, CST adequado, CFOP compativel, regra de
ICMS, substituicao tributaria, PIS e Cofins mono-
fasicos, regimes diferentes para fabricantes, im-
portadores, atacadistas, varejistas e empresas
do Simples Nacional.
Agora, com a Reforma Tributéria, essa comple-
xidade ndo desaparece de um dia para o outro.
Ela muda de forma. E toda mudanca de forma
exige uma nova inteligéncia de gestdo. Durante
muitos anos, boa parte das empresas de autope-
cas aprendeu a sobreviver fiscalmente com base
na experiéncia pratica. O empresario confiava no
contador, o contador tentava acompanhar a le-
gislagdo, o setor de compras negociava preco, o

comercial vendia conforme o mercado permitia, o
fiscal corrigia problemas quando eles apareciam e
o financeiro arcava com o impacto no caixa. Esse
modelo ja era arriscado no sistema atual. No novo
sistema, pode ser fatal para a margem.

A Reforma Tributéria vai obrigar o setor de au-
topecas a fazer perguntas que muitos empresa-
rios ainda nao estdo fazendo. O produto que hoje
parece lucrativo continuara lucrativo em 20277 A
empresa sabe exatamente quais fornecedores de
quais itens geram crédito? O cadastro de produ-
tos esta preparado para o novo modelo? A esco-
lha de fornecedores esta sendo feita apenas pelo
preco de compra ou também pela qualidade fis-
cal da operacdo? A empresa do Simples Nacional
estd analisando se deve permanecer recolhendo
IBS e CBS dentro do regime simplificado ou deve
avaliar a opcéo pelo regime regular? O setor de
compras sabe que uma escolha aparentemente
vantajosa pode prejudicar o crédito fiscal? O co-
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mercial sabe que preco de venda sem analise tri-
butéria pode virar perda de margem?

Essas perguntas ndo sdo teodricas. Elas vao bater
na rotina da empresa.

No setor de autopecas, a atencdo precisa ser re-
dobrada porque o histérico tributério desse seg-
mento ja envolve tratamento diferenciado para
diversos produtos, especialmente no campo do
PIS e da Cofins monofasicos. Muitos itens vendi-
dos no atacado e no varejo possuem regras pro-
prias, e a correta segregagdo de receitas sempre
foi essencial para evitar pagamento indevido ou
risco fiscal. Com a transicdo para a CBS em 2027
e, depois, com a implantagdo gradual do IBS,
n3o basta saber como a empresa fazia até agora.
Sera necessario entender como os créditos serdo
formados, apropriados, utilizados e refletidos no
prego, no caixa e na competitividade.

O grande erro serd tratar a
Reforma Tributaria como
um assunto exclusivo

da contabilidade.

A contabilidade terd papel fundamental, mas ela
nao conseguira salvar sozinha uma empresa cujo
cadastro de produtos esteja errado, cujo compra-
dor negocie sem entender créditos, cujo financei-
ro nao simule fluxo de caixa, cujo comercial preci-
figue no escuro e cujo empresério tome decisdes
com base em informacdes superficiais. A Reforma
Tributaria serd uma mudanca operacional, comer-
cial, financeira e estratégica. Ela vai atravessar a
empresa inteira.

Em uma loja ou distribuidora de autopecas, o
impacto comega no cadastro. O NCM mal clas-
sificado hoje j& é um problema. Em 2027, pode
ser ainda mais perigoso, porque o cadastro sera
a base para emissdo de documentos fiscais, apu-
racdo, geracdo de créditos, analise de estoque,
simulagdo de custos e formagdo de pregos. Um
erro pequeno em milhares de itens pode virar
uma distorgdo gigantesca no resultado.

Depois, o impacto chega ao setor de compras.
Durante muito tempo, comprar melhor significa-
va conseguir menor prego, maior prazo ou melhor
condicdo comercial. No novo cenario, isso conti-
nuarad importante, mas sera insuficiente. Comprar
bem também significara avaliar a qualidade fiscal
do fornecedor. Um fornecedor barato pode nao
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ser o melhor se a operagdo n3o gerar o crédito
esperado, se a Nota Fiscal vier incorreta, se hou-
ver inconsisténcia cadastral ou se a empresa com-
pradora ndo conseguir aproveitar adequadamen-
te os créditos.

O setor comercial também sera atingido. A for-
macdo de pregco ndo podera ignorar IBS, CBS,
créditos, transicao, split payment, estoque anti-
go, estoque novo e regime tributario do cliente.
Em mercados competitivos como o de autopegas,
poucos pontos percentuais podem decidir se a
empresa ganha ou perde uma venda. Mas vender
sem entender a carga tributéaria real pode signifi-
car faturar mais e lucrar menos.

O financeiro talvez seja
uma das dareas
mais sensiveis.

Com o avanco do novo modelo e dos mecanis-
mos de recolhimento, a empresa precisard acom-
panhar o impacto dos tributos no fluxo de caixa.
N&o basta olhar o faturamento. Serd necessario
entender quando o crédito nasce, quando pode-
ra ser utilizado, como ele afeta o pagamento do
tributo e como isso interfere na necessidade de
capital de giro. Empresas que compram a vista
e vendem parcelado, compram parcelado e ven-
dem a vista, ou trabalham com grande volume de
estoque terdo impactos diferentes. Ndo existe
resposta Unica. Existe analise.

E é justamente aqui que mora o perigo nos conte-
Gdos genéricos e superficiais.

O mercado j4 estd cheio de conteudos prome-
tendo explicar a Reforma Tributdria em poucas
horas, com férmulas genéricas, frases prontas e
apresentagdes bonitas, repletas de “juridiqués”.
Alguns materiais tratam o tema como se fosse
apenas uma troca de nomes: sai PIS, Cofins, ICMS
e ISS, entram CBS, IS e IBS. Essa simplificacdo é
perigosa. Em muitos casos, nao prepara a empre-
sa para decidir. Em outros, pode levar a interpre-
tacBes erradas.

Autopecas ndo é um
segmento qualquer.

E um setor com alto volume de itens, forte depen-
déncia de NCM, histérico de tributagdo monofa-
sica, presenca de substitui¢do tributaria, margens
pressionadas, grande concorréncia, compras na-
cionais e importadas, fornecedores diversos e

clientes com perfis tributérios diferentes. Um trei-
namento genérico pode até explicar a reforma no
papel, mas ndo prepara a equipe para enxergar o
risco dentro da prateleira, do estoque, do XML,
da negociagao e da nota fiscal.

Capacitar a equipe nao é luxo.

E sobrevivéncia estratégica.

A empresa que se preparar antes terd tempo
para revisar cadastros, organizar produtos, iden-
tificar itens sensiveis, analisar fornecedores, si-
mular precos, estudar créditos, avaliar estoque,
preparar o ERP, treinar compras, fiscal, financei-
ro e comercial, além de conversar com a conta-
bilidade com dados reais. A empresa que deixar
para depois podera descobrir que seu problema
nao era apenas pagar imposto. Era ndo saber de
onde vinha o imposto, onde perdia crédito e por
gue sua margem desaparecia.

Um ponto merece atencdo especial:

os créditos na transicao.

Crédito fiscal serd uma das palavras mais impor-
tantes da Reforma Tributéaria. Mas crédito ndo é
magica. Crédito depende de regra, documenta-
¢3do, sistema, classificacdo correta, operagdo va-
lida, fornecedor adequado e acompanhamento.
No caso da transicdo, saldos credores de PIS e
Cofins, inventario, histérico de compras e escri-
turagdo precisam ser tratados com maxima se-
riedade. O empresario que olhar para isso ape-
nas como uma obrigagdo contabil pode deixar
dinheiro na mesa.

Para empresas do Simples Nacional, o alerta é
ainda maior. Muitos empresarios acreditam que,
por estarem no Simples, ndo precisam se preo-
cupar profundamente com a Reforma Tributaria.
Essa visdo pode custar caro. A partir da nova
sistematica, haverd decisdes relevantes sobre a
forma de apuracéo do IBS e da CBS. Permanecer
no modelo simplificado pode ser adequado para
algumas empresas. Para outras, avaliar o regime
regular pode ser decisivo, especialmente quando
os clientes exigirem créditos ou quando a cadeia
comercial tornar a transferéncia de crédito um fa-
tor de competitividade.

A decisdo nao pode ser emocional. Também nao
pode ser tomada apenas porque outra empresa
fez. Cada negdcio de autopecgas tem sua realida-
de: mix de produtos, margem, perfil de clientes,
volume de compras, fornecedores, estoque, regi-
me tributéario, capacidade operacional e nivel de
organizagdo fiscal. A escolha certa sera aquela ba-
seada em simulag3o, andlise e estratégia.

A Reforma Tributaria ndo vai premiar quem ape-

nas escutou falar. Vai favorecer quem entendeu
antes, ajustou processos e preparou pessoas.

O empresério precisa sair da posi¢cdo de espec-
tador. O contador precisa trazer a empresa para
junto de si. O setor fiscal precisa dominar a légica
dos novos tributos. O setor de compras precisa
entender que preco sem crédito pode ser armadi-
lha. O comercial precisa vender com consciéncia
de margem. O financeiro precisa projetar caixa
com base na nova realidade. E a equipe inteira
precisa falar a mesma lingua.

Esse talvez seja o maior desafio: transformar infor-
macao tributaria em decisdo empresarial.

A loja de autopecgas que entender isso antes po-
dera negociar melhor, precificar melhor, comprar
melhor, controlar melhor o estoque e evitar erros
que muitos concorrentes s6 perceberdo quando
ja estiverem perdendo dinheiro.

A Reforma Tributdria nao
serd apenas uma mudanga
na lei. Sera uma mudanca
na forma de pensar

0 negocio.

Quem vende autopecas precisa parar de enxer-
gar imposto como algo que acontece depois da
venda. No novo cenério, o imposto comega an-
tes: no cadastro, na compra, na escolha do for-
necedor, na negociagdo, na formagdo de preco,
na emissdo da nota, no controle do estoque e na
gestdo dos créditos.

Por isso, a pergunta mais importante para o setor
nao é apenas “quanto vou pagar de imposto?”.
A pergunta verdadeira é: “minha empresa esta
preparada para tomar boas decisdes quando as
regras mudarem?”

A resposta precisa vir antes de 2027. Depois, tal-
vez seja apenas corregao de prejuizo.

Capacitar a equipe agora é a diferenca entre atra-
vessar a Reforma Tributéria com estratégia ou ser
atropelado por ela.

Deseja fazer um diagndstico e descobrir o quanto
sua empresa ja esta preparada?

Leia o QRCODE abaixo e boa sorte!
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FOTON AUMAN

FOTON AUMAN
D 2632 CHEGA
COM FIBRA DE
CAMPEAO

cenario do transporte rodoviario e da dis-

tribuicdo de carga em Pernambuco ganha

um novo e robusto protagonista que pro-
mete agitar as estradas de Norte a Sul do Estado.
Recém-apresentado ao mercado brasileiro, o Fo-
ton Auman D 2632 desembarca com a miss&o cla-
ra de desafiar os lideres tradicionais no segmento
de semipesados. Trazendo uma roupagem mo-
derna, com linhas aerodinadmicas que otimizam o
consumo de combustivel e impdem respeito nas
rodovias, o modelo da montadora asiatica com-
bina a reconhecida inteligéncia de engenharia
global com as severas demandas logisticas das
nossas rotas. Seja cruzando o Porto de Suape,
enfrentando as serras ou operando na movimen-
tada Regido Metropolitana de Recife, este cami-
nh3o rigido trucado projeta eficiéncia, robustez e
um custo-beneficio extremamente agressivo para
frotistas e motoristas auténomos.
Indo direto ao coragdo técnico dessa maquina, o
Auman D 2632 esbanja vigor mecanico. Ele vem
equipado com o respeitado motor Cummins F6.7
de seis cilindros, capaz de despejar impressio-
nantes 320 cavalos de poténcia e brutais 122,3
kgfm de torque. Toda essa forga bruta n3o fica
solta no asfalto: ela é lapidada por uma transmis-
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sdo automatizada ZF de nove marchas, projetada
especificamente para extrair a melhor eficiéncia
energética em giros controlados. O grande trun-
fo estrutural do caminhdo estéd no seu Peso Bru-
to Total (PBT) técnico de 26 toneladas. Enquanto
muitos concorrentes rodam sufocados no limite
da capacidade legal, o modelo da Foton entrega
uma folga estrutural invejavel, o que se traduz di-
retamente em menor desgaste de componentes,
maior durabilidade e uma margem de seguranca
operacional superior, ideal para os desafios do
transporte misto.

Uma das principais curiosidades tecnoldgicas que
cercam o desenvolvimento do Auman D 2632 é
o seu foco em versatilidade de nichos, especial-

mente no agronegdcio e no transporte de cargas
sensiveis. De fabrica, ele traz uma avancada sus-
pensdo a ar no eixo traseiro, um item refinado que
isola com maestria os impactos do solo e garan-
te que mercadorias frageis cheguem intactas ao
destino — uma caracteristica muito celebrada por
quem transporta frutas do ecossistema cearense
ou componentes industriais tecnoldgicos. Além
disso, o caminhdo conta com uma curiosa e ino-
vadora funcdo eletronica de alerta de sobrecarga
integrada ao painel. Esse sistema avisa o condu-
tor caso o veiculo passe do peso recomendado
antes mesmo de ele cruzar a balanga da rodovia,
evitando multas e protegendo o patriménio me-
canico de abusos operacionais.

Sentar-se ao volante do novo semipesado é uma
experiéncia que se aproxima muito a de guiar um
automovel premium moderno. A engenharia da

Foton desenhou uma cabine ampla, com exce-
lente isolamento aclstico e ergonomia pensada
para mitigar o cansaco das longas jornadas. O
motorista desfruta de um banco com suspensao
pneumatica totalmente ajustavel e um painel de
instrumentos digital que oferece leitura clara de
todas as funcdes vitais do caminh3do. Itens de
conveniéncia como ar-condicionado digital de
alta capacidade, vidros elétricos, travas por con-
trole remoto e volante multifuncional com pilo-
to automatico vém de série. O habitaculo ainda
atende aos mais rigidos padrdes europeus de se-
guranca em testes de colisdo, assegurando tran-
quilidade maxima para quem faz das estradas o
seu escritério diario.

Quando o assunto é o bolso do transportador,
a Foton decidiu jogar pesado para balangar o
mercado regional. O prego estimado de partida
para o Auman D 2632 gira em torno de R$ 480
mil a R$ 520 mil, a depender das configuracdes
de entre-eixos e pacotes de acabamento con-
tratados junto aos concessionarios autorizados.
Esse posicionamento de valores coloca o bruto
em uma situacdo extremamente vantajosa frente
aos competidores nacionais ja estabelecidos, ofe-
recendo um pacote mecanico de grife (Cummins
+ ZF) por um custo de aquisigdo significativamen-
te mais atraente. Com uma garantia de fabrica
competitiva e planos de manutencao flexiveis, ele
promete um dos melhores custos por quildmetro
rodado de sua categoria. O Foton Auman D 2632
prova que a robustez e a alta tecnologia nao pre-
cisam carregar cifras astrondmicas, desenhando-
-se como o novo parceiro ideal para acelerar os
negdcios do transporte.
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ADITIVO

ENTENDA COMO A QUIMICA
DOS ADITIVOS PROTEGE

O SISTEMA DE INJVECAO E
GARANTE A EFICIENCIA

DO MOTOR.

motor a diesel é reconhecido mundial-

mente pela sua forca, durabilidade e efici-

éncia térmica. No entanto, para que esse
gigante de ferro entregue todo o seu potencial,
o combustivel que corre em suas artérias precisa
estar impecavel. E ai que entram os aditivos de
combustivel, componentes quimicos essenciais
que vdo muito além de um simples “extra” na
hora de abastecer. No cenéario atual, com sis-
temas de injecdo eletronica trabalhando sob
pressdes absurdamente altas — que podem su-
perar os 2.000 bar nos sistemas Common Rail
—, o uso de um bom aditivo deixou de ser um
capricho e se transfor-
mou em parte de uma
rotina inteligente de
manutencao preventi-
va para vans, picapes,
caminhdes e 6nibus.
A principal fungdo do
aditivo para motor a
diesel é atuar como um
agente protetor e de
limpeza profunda. O
6leo diesel comercializado no Brasil possui uma
parcela obrigatéria de biodiesel. Embora essa
mistura reduza emissGes de poluentes, ela au-
menta a capacidade de absorver a umidade do
ar. Essa dgua suspensa no tanque facilita a prolife-
racdo de colénias de bactérias e fungos, gerando
uma borra escura que entope filtros e restringe
o fluxo de combustivel. O aditivo combate esse
problema na raiz por meio de propriedades que
separam a agua do 6leo para que ela seja retida
corretamente no filtro separador, evitando que a
umidade chegue a bomba de alta pressdo. Além
do controle microbioldgico, esses fluidos contém
detergentes e dispersantes de (ltima geracéo.
Eles removem os depésitos de carbono que se
acumulam nas pontas agulhadas dos bicos injeto-
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res. Um bico sujo altera o padrdo de pulverizagdo
do combustivel dentro da cdmara de combustao,
resultando em fumaca preta, perda de torque e
aumento expressivo no consumo. Ao manter o
sistema limpo, o aditivo assegura uma queima
homogénea e eficiente. Hd também o ganho em
lubrificacdo: o diesel atual possui baixo teor de
enxofre (como o Diesel S10), o que o torna menos
poluente, mas também reduz sua capacidade lu-
brificante natural. Os aditivos suprem essa carén-
cia, diminuindo o atrito e o desgaste prematuro
de pecas internas carissimas.
Apesar dos inUmeros beneficios, o motorista pre-
cisa adotar certos cuidados
na hora da aplicacdo. O erro
mais comum é errar a dosa-
gem: colocar produto de me-
nos ndo gera o efeito deseja-
7 do, enquanto o excesso pode
ﬂ saturar o sistema e alterar as
propriedades de queima do
combustivel. A recomenda-
¢do padrao é seguir rigorosa-
mente a proporcdo indicada
no rétulo, despejando o fluido no tanque pre-
ferencialmente antes de iniciar o abastecimento
para garantir uma mistura homogénea. Outro
ponto critico é jamais misturar tipos diferentes
de aditivos no mesmo tanque, pois a reagdo en-
tre formulagdes distintas pode anular os benefi-
cios ou causar reacbes adversas. Integrar o uso
constante do aditivo ao cronograma rigoroso de
trocas de filtros de combustivel a cada reviséo é
a receita ideal para proteger o bolso contra que-
bras catastroficas. Afinal, manter o sistema de ali-
mentacgao limpo, monitorado e devidamente ve-
dado custa uma fragdo do preco de um conjunto
novo de bicos injetores e garante que o motor
continue rodando com torque maximo por milha-
res de quildmetros.

NOVO OLHAR

0 novo caminho da rentabilidade

nas oficinas mecdnicas

mercado de reparagdo automotiva vive

um momento de transformac&o. O cenério

econdmico dos ultimos anos, marcado por
juros elevados, restricdo de crédito e reducgdo do
poder de compra das familias, impactou direta-
mente o fluxo das oficinas mecénicas. Muitos em-
presarios passaram a enfrentar um novo desafio:
como manter a rentabilidade mesmo atendendo
menos veiculos.
Durante muito tempo, acreditou-se que oficina
cheia era sindbnimo de sucesso. Quanto maior o
nimero de carros entrando diariamente, maior
parecia ser a sensagao de crescimento. Porém, a
pratica vem mostrando que excesso de deman-
da, sem controle e gestdo, pode gerar exatamen-
te o efeito contrario.
Em muitas oficinas, a sobrecarga operacional
provoca atrasos, retrabalho, perda de qualidade,
desgaste da equipe e falhas no atendimento. A
empresa entra em um ciclo continuo de pressdo
e acaba perdendo produtividade e lucratividade,
mesmo faturando mais. Ao mesmo tempo, ofici-
nas mais organizadas comecgaram a perceber uma
mudanga importante no mercado. Em vez de fo-
car apenas na quantidade de veiculos atendidos,
passaram a trabalhar melhor cada oportunidade
que entra no patio. Esse movimento fortaleceu
um conceito cada vez mais presente no setor: fa-
zer menos com mais.
Na pratica, isso significa transformar cada atendi-
mento em uma oportunidade de gerar mais valor,
mais confianga e mais rentabilidade. O cliente atu-
al ndo busca apenas trocar pegas ou resolver um
problema imediato. Ele busca seguranca, trans-
paréncia e confianga.
E nesse contexto que o checklist ganha um papel
estratégico. Quando realizado de forma profis-
sional e transparente, ele deixa de ser apenas um
procedimento operacional e passa a ser uma ferra-
menta de construgao de valor. Através de uma ana-
lise mais completa do veiculo, a oficina consegue
identificar necessidades que muitas vezes o pro-
prio cliente desconhece. Isso fortalece a confianca,
melhora a experiéncia do atendimento e amplia as
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oportunidades de servigos realmente necessarios.
Muitas oficinas estdo percebendo que, mesmo
atendendo menos carros, conseguem manter ou
até aumentar o faturamento através da elevacdo do
ticket médio. Isso acontece porque o foco deixa de
ser apenas “quantos carros entraram” e passa a ser
"quanto valor foi gerado em cada atendimento”.
Quando existe equilibrio operacional, a qualidade
melhora, os processos fluem melhor, a equipe ga-
nha produtividade e o cliente percebe mais aten-
¢3o e cuidado. O resultado disso é uma operagao
mais saudavel e sustentavel.

O mercado também comeca a entender algo mui-
to importante: oficinas ndo vendem apenas pecas
e m3o de obra. Elas vendem confianga. Em um seg-
mento onde o cliente possui pouco conhecimento
técnico, a credibilidade da oficina se transforma
em um dos maiores ativos do negdcio. Essa nova
realidade exige um perfil de gestdo mais profissio-
nal. Hoje, oficina é tanto patio quanto escritorio.
O conhecimento técnico continua sendo essencial,
mas a gestao passou a ser parte central da sobre-
vivéncia e do crescimento das empresas do setor.
O conceito de “menos com mais” nao representa
acomodacao. Pelo contrério. Representa maturida-
de, inteligéncia estratégica e eficiéncia operacio-
nal. Significa entender que lucratividade ndo nasce
apenas do volume, mas da capacidade de gerar
valor, produtividade e confiangca em cada atendi-
mento realizado. No fim, o mercado esta deixando
uma mensagem muito clara: a oficina mais forte
nao sera necessariamente a que atende mais car-
ros, mas aquela que consegue transformar atendi-
mento em confianga, processo em eficiéncia e ges-
tdo em rentabilidade sustentavel.
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TRANSPORTE DE CARGA

O RAIO-X DA INTENSIDADE NO
TRANSPORTE BRASILEIRO

Um levantamento inédito da CNT revela que o
caminhdo pesado no Brasil exige manutencdo rigorosa.

transporte rodoviario de cargas no Bra-
Osil sempre foi conhecido por sua resilién-

cia, mas novos dados da Confederagao
Nacional do Transporte (CNT) colocam ndmeros
impressionantes nessa conta. O estudo “Trans-
porte em Foco” revela um padrdo de operacdo
de altissima intensidade: no primeiro ano de vida,
um caminhao pesado percorre, em média, pouco
mais de 106 mil quildmetros. O dado n&o ¢é ape-
nas uma curiosidade estatistica; ele reflete a en-
grenagem vital de uma economia onde 65% das
cargas e 95% dos passageiros dependem exclusi-
vamente do asfalto.
Baseado na andlise de 1,4 milhdo de avaliacbes
do Programa Ambiental Despoluir, o relatério
traca uma curva de utilizagdo que dita o ritmo
das transportadoras. Se no primeiro ano o hodé-
metro gira freneticamente, aos seis anos de uso a
média cai para 74 mil km anuais. Essa “desacele-
racdo” ndo significa aposentadoria, mas sim uma
mudanga estratégica de fungdo. Veiculos mais
experientes costumam ser realocados para rotas
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curtas ou operacgdes de apoio, demonstrando a
incrivel capacidade de adaptacéo e longevidade
da frota nacional.

A diretora executiva da CNT, Fernanda Rezende,
reforca que a precisdo desses dados é o que se-
para o lucro do prejuizo. "Ao entender a vida util
real, o transportador otimiza a manutencao, reduz
emissdes e planeja o momento exato da troca”,
destaca. Os nimeros de acumulagdo sdo ainda
mais impactantes: em uma década, um caminhao
pesado j& soma 790 mil km; aos 30 anos de ope-
racdo, essa marca pode ultrapassar os 1,8 milhdo
de quildmetros rodados.

Entretanto, o estudo também acende um alerta
sobre o envelhecimento da frota. Com transpor-
tadores autbnomos operando veiculos com média
de 22 anos, a CNT defende que o planejamento
para renovacao seja prioridade. Mais do que subs-
tituir maquinas, o mercado precisa de incentivos
para garantir que a tecnologia acompanhe o ritmo
frenético das estradas brasileiras, unindo produ-
tividade, seguranca e sustentabilidade ambiental.
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LINK DE
CREDENCIAMENTO
LIBERADO!

Negécios comecam com encontros.

2026

19 a 22/AGOSTO

CENTRO DE EVENTOS
DO CEARA

Parcerias comeg¢am com conversas.
E grandes oportunidades comegam na AUTOP 2026.
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LEGISLACAO

O TRABALHADOR

ENDIVIDADO
NO AMBIENTE

CORPORATIVO:

Entre os Riscos Empresariais e

os Limites da Lei

endividamento do trabalhador é frequen-
Otemente tratado como uma questdo de

carater estritamente pessoal. No entanto,
seus reflexos podem ultrapassar a esfera privada e
alcancgar o ambiente corporativo, gerando impac-
tos relevantes na produtividade, na gestdo de pes-
soas e na governanga empresarial.
Em um cenério econémico marcado pelo aumento
do custo de vida, do crédito e da inadimpléncia,
é cada vez mais comum que empresas convivam
com colaboradores submetidos a pressoes finan-
ceiras significativas. Embora a situacdo patrimonial
do empregado nao constitua, por si s, um proble-
ma empresarial, seus efeitos podem repercutir na
dindmica organizacional.
Atrasos recorrentes, aumento de pedidos de
adiantamento salarial, utilizagdo excessiva de em-
préstimos consignados, dificuldades de concentra-
¢do e maior rotatividade sdo algumas situagdes ob-
servadas na prética corporativa. Em fungdes que
envolvem movimentagao financeira, compras, con-
trole de estoque ou acesso a informagdes estraté-
gicas, a vulnerabilidade econémica pode, inclusive,
representar um fator adicional de risco operacional
e de compliance.
Contudo, a preocupacao legitima da empresa com
seus processos internos encontra limites claros no
ordenamento juridico brasileiro. A Constituicdo
Federal protege a intimidade, a vida privada, a
honra e a dignidade da pessoa humana, impe-
dindo que o empregador realize investigagdes
sobre a situacdo financeira de seus colaboradores
ou adote medidas discriminatérias em razdo de
dividas particulares. Em outras palavras, o endivi-
damento ndo pode servir como fundamento para
restricdes profissionais, constrangimentos, expo-
sicdo publica ou tratamento diferenciado. A con-
dicdo financeira do trabalhador integra sua esfera
privada e deve ser tratada com absoluto respeito
aos direitos fundamentais.
Isso ndo significa, entretanto, que a empresa deva
permanecer inerte diante dos impactos que o
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problema pode gerar. A atuagdo empresarial en-
contra espaco legitimo na preveng&o e na educa-
¢do. Programas de educacao financeira, palestras
sobre planejamento orgamentério, orientagdes
sobre uso consciente do crédito e politicas inter-
nas voltadas ao bem-estar financeiro podem con-
tribuir para a redugdo de riscos organizacionais
sem violar garantias legais.

Sob a perspectiva da governancga corporativa, in-
vestir em acdes preventivas é mais eficaz do que
atuar apenas quando os reflexos do problema ja
atingiram a operacao da empresa. Além de redu-
zir potenciais passivos trabalhistas, tais medidas
fortalecem a cultura organizacional e demons-
tram compromisso com praticas empresariais so-
cialmente responsaveis.

A Lei n® 14.181/2021, conhecida como Lei do Supe-
rendividamento, reforca essa mudanca de paradig-
ma ao reconhecer que o excesso de dividas é um
fenémeno social que demanda solugdes estrutura-
das e sustentaveis. Embora voltada as relacbes de
consumo, a norma evidencia uma tendéncia con-
temporanea: problemas financeiros ndo devem ser
enfrentados com exclusdo ou estigmatiza¢do, mas
por meio de mecanismos que favoregam a recupe-
racdo da capacidade econémica do individuo.
Para as empresas, a principal ligdo é clara: a ges-
tdo de riscos relacionados ao endividamento
deve ocorrer dentro dos limites da legalidade,
da ética e do respeito a dignidade humana. O
desafio ndo estd em controlar a vida financeira
do trabalhador, mas em construir ambientes cor-
porativos capazes de conciliar produtividade, go-
vernanca e responsabilidade social.
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IMHAHLE

RESISTENCIA E EFICIENCIA

Alta performance, agora com revestimento em polimero.

Desenvolvidas para maxima confiabilidade e desempenho, o revestimento em polimero
oferece mais durabilidade com maior resisténcia ao desgaste.

.J

Beneficios: - Inovacéo que Impulsiona!

= Redugdo significativa de atrito; 0 revestimento em polimero representa a mais recente evolugao
tecnologica na redugdo de atrito aplicada a bronzinas, refletindo
o compromisso da MAHLE com inovagéo e exceléncia em

= Maior durabilidade com até 30% mais resisténcia ao desgaste; engenharia.

= [xcelente desempenho em partida a seco (start-stop);

= Melhor adaptacdo aos desalinhamentos de usinagem

de outros componentes. A MAHLE € a tnica marca fabricante desse produto no Brasil,

com duas fabricas em Sao Bernardo do Campo/SP e Itajubd/MG.

A tecnologia de revestimento pode variar conforme

a necessidade de cada aplicagao. A empresa opera com os mais elevados padr@es globais de

qualidade, utilizando ligas avangadas e revestimentos tecnolégicos
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